UNIVERSIDADE FEDERAL DA PARAIBA

CENTRO DE CIENCIAS SOCIAIS APLICADAS
DEPARTAMENTO DE ECONOMIA

DISTRIBUICAO ESPACIAL DAS FIRMAS BRASILEIRAS E O COMERCIO
INTERNACIONAL: UMA ANALISE DA SOBREVIVENCIA DAS RELACOES
COMERCIAIS E SEUSDETERMINANTES

BRUNO HENRICK SILVA NEVES

Jodo Pessoa, PB
2019



BRUNO HENRICK SILVA NEVES

DISTRIBUICAO ESPACIAL DAS FIRMAS BRASILEIRAS E O COMERCIO
INTERNACIONAL: UMA ANALISE DA SOBREVIVENCIA DAS RELACOES
COMERCIAIS E SEUSDETERMINANTES

Trabalho de Concluséo de Curso apresentado
ao curso de Ciéncias Econdmicas, da
Universidade Federal da Paraiba como
requisito parcial a obtencdo do titulo de
bacharel.

Orientador: Prof. Dr. Hélio de Sousa Ramos
Filho

Jodo Pessoa, PB
2019



catalogagdo na publicagdo
Segdo de Catalogagdo e Classificagdo

N518d Neves, Bruno Henrick Silva.
DISTRIBUIGAO ESPACIAL DAS FIRMAS BRASILEIRAS E O
COMERCIO INTERNACIONAL: UMA ANALISE DA SOBREVIVENCIA
DAS RELAQJES COMERCIAIS E SEUS DETERMINANTES / Bruno
Henrick £ilva Neves. - JoSo Pessca, 2020.
44 £.

Orientagdo: Helio de Sousa Ramos Filho.
Monografia (Graduago) - UFPB/CCEA.

1. ExportagBes. 2. Sobrevivéncia. 3. Regiles
Bragsileiras. 4. Firma. I. Ramos Filho, Helio de Sousa.
II. Titulo.

UFPE/CCSA




UNIVERSIDADE FEDERAL DA PARAIBA
CENTRO DE CIENCIAS SOCIAIS APLICADAS
DEPARTAMENTO DE ECONOMIA

AVALIACAO DO TRABALHO DE CONCLUSAO DE CURSO

Comunicamos i Coordenaglio do Curso de Graduaglo em Ciéncias Fcondmicas
(Bacharelado) que o trabalho de conclusio de curso (TCC) do (a) aluno(a) Bruno
Henrick Silva Neves matricula 11507970, intitulada “DISTRIBUICAO ESPACIAL
DAS FIRMAS BRASILEIRAS E O COMERCIO INTERNACIONAL: UMA
ANALISE DA SOBREVIVENCIA DAS RELACOES COMERCIAIS E SEUS
DETERMINANTES", foi submetido 4 apeeciagio da Comissdo Examinadora, composta
pelos professores; Hélio de Sousa Ramos Filho (onentador), José Luis da Silva Netto
Junior (examinador) ¢ Marcia Cristina Silva Paixdo (examinadora) no dia <14/05/2019>,
as 10:00 horas, no periodo letivo 20182, O TCC foi _WORDVWNO  pela

Comissdo Examinadora ¢ obteve nota LA GR.
Reformulagdes sugeridas. Sim ( ) Ndio (

Atenciosamente, .
f 7)’“' \ ~ | e
20 < B
P PP o 425
Prof. (a.) Dr. Hélio de Sousa Ramos Filho

Onentador(a)
/ " LA ” ™
Qe St TLL \

Prof.(a) Dr. José Luis da Silva Netto Jinior

Examinador(a)
'3 o
%&w . A D
a . Marcia Cnstina Silva Paixdo
Examinador(a)

Cientes: ’2««» “(“’afrf’ s./,, Pegan.

Bruno Henrick Silva Neves

Aluno{a)

-P\&LQ‘L%W 6-?- z;&‘:m'_ =
Liédje 1izaide Olrveira de Siquids

Coordenadora da disciplina de Trabalho de Conclusdio de Curso

Jodo Pessoa- PB
2019



AGRADECIMENTOS

A Deus, que por Sua misericordia e providéncia tornou possivel a construcdo de
meu trabalho de concluséo de curso.

Ao professor Hélio, por sua imensa paciente e total disponibilidade para auxiliar nos
diversos problemas que surgiram no meio do caminho.

A0s meus pais, que me apoiaram durante toda a minha caminhada académica.

A Samiri, a qual me motivou durante a construcéo deste trabalho e me auxiliou nos
ajustes.



RESUMO

Este trabalho tem por objetivo analisar a duracéo das exportacfes brasileiras a nivel da firma
levando em consideracdo a distribuicdo espacial no periodo de 2002 a 2014, utilizando dados da
Secretaria do Comércio Exterior (SECEX) e no Ministério do Desenvolvimento, Industria e
Comércio (MDIC). Seré utilizado o estimador ndo- paramétrico Kaplan-Meier, que considera
dados censurados, além disso para estimar os determinantes da sobrevivéncia, os modelos
Andersen-Gill e Modelo Prentice, Williams e Peterson. A duragdo média das exportacfes das
firmas varia de acordo com a regido em que se localiza, bem como algumas variaveis
gravitacionais que determinam essa duracdo. A duracdo média das exportacdes brasileira é de

3,5 anos, dentre as regides brasileira 0 Sudeste apresentou a maior dura¢do média duracdo media.

Palavras-chave: Exportacdes. Sobrevivéncia. Regides brasileiras. Firma.



ABSTRACT

The objective of this study is to analyze the duration of Brazilian exports at the firm level
taking into account the spatial distribution between 2002 and 2014, using data from the
Secretaria do Comércio Exterior (SECEX) and the Ministério do Desenvolvimento, Industria
e Comércio (MDIC) . The non-parametric Kaplan-Meier estimator, which considers censored
data, will be used to estimate the determinants of survival, the Andersen-Gill models and
Prentice, Williams and Peterson models. The average duration of firms' exports varies
according to the region in which they are located, as well as some gravitational variables that
determine this duration. The average duration of Brazilian exports is 3.5 years, among the
Brazilian regions the Southeast has the longest average duration.

Keywords: Exports. Survival. Brazilian regions. Firm.
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1 INTRODUCAO

Entre os anos de 2002 e 2014, o nimero de firmas exportadoras brasileiras cresceu a
uma taxa acumulada de 7,9%, segundo dados do Ministério da Industria, Comércio Exterior
e Servicos (MDIC). As relagdes comerciais mantidas nesse periodo ocorreram de forma
intensiva com a China, Estados Unidos e Argentina. E possivel, por meio da taxa de
crescimento, verificar que houve uma consideravel entrada de firmas exportadoras brasileiras
no periodo, enquanto os paises que mais comercializavam com as firmas brasileiras
continuaram os mesmos. Os paises que o Brasil se relaciona sdo de alta renda e vizinhos, no
caso da Argentina, variaveis que merecem atencéo.

Dentro do estudo do comércio internacional, as novas teorias tém analisado os
impactos no padrdo do comércio causados pelas firmas, tendo como forca motriz a
competitividade do mercado internacional. As discrepancias entre as firmas exportadoras e
ndo exportadoras, segundo Kannebley (2011), ocorrem devido a alguns dos fatos estilizados
sobre estas como: firmas exportadoras sdéo minoria quando considerado com o numero total
de firmas, firmas exportadoras sdo mais produtivas que as firmas ndo exportadoras devido
ao processo de autosselecdo e que as firmas exportam uma fracdo pequena de sua producao,
sendo necessario conhecer a causalidade entre a competitividade e o ganho de eficiéncia.

Em seu trabalho, Melitz (2003) apresentando o modelo de autosselecdo, inicia a
literatura tedrica das firmas heterogéneas. Em seu modelo de industria dinamica, o autor
analisa o canal que gera crescimento e produtividade no comércio intra-industria. No modelo,
as firmas passam a exportar com a perspectiva de aumento dos lucros e do market- share,
diante disto, as firmas ndo exportadoras, em uma economia aberta, tém apenas a perspectiva
de declinio. Este declinio ocorre pela perda de um potencial market-share e pela demanda
por trabalho por parte das firmas exportadoras. Com a exclusdo das firmas ndo exportadoras,
abre-se espaco para entrada de firmas mais produtivas, que permanecem no COMErcio
internacional.

Bernard et al. (2003), por meio de um modelo de diferencas ricardianas de eficiéncia

técnicas dos produtos e paises explica a coexisténcia de firmas exportadoras e



ndo exportadoras. Isto seria possivel devido a hipotese de custos de transporte especificos ao
destino. Dentro desse contexto, as firmas ndo exportadoras reduziriam os custos de transporte
quando expostas a competitividade das firmas do exterior, com o objetivo de permanecer no
mercado, j& as firmas exportadoras reduziriam os precos diante da concorréncia
internacional.

Em sua analise, Bernard e Jensen (2004) estudam a relacdo entre exportacdo e
crescimento na inddstria americana no periodo de 1983 a 1992. Ao realizar a decomposi¢do
da variacdo da produtividade total dos fatores (PTF) observou-se que a varia¢do no periodo
foi de 1,42%, sendo 0,82% causada pela variacéo da produtividade e 0,59% foi da realocacéo
do market-share, onde os responsaveis pelos dois efeitos foram os exportadores continuos.

As empresas exportadoras tém uma vantagem evidente quanto a produtividade em
comparagdo as empresas ndo-exportadoras. As teorias do comercio internacional tradicionais
levam em consideracéo diversas variaveis que explicam o comércio internacional, mas nao
sabem quanto tempo estas firmas permanecem neste comercio, bem como os fatores que
determinam essa permanéncia. A localizacdo da firma, a diversificacdo de mercado, o valor
exportado, entre outras coisas, pode impactar de varias formas a duracdo das relacGes das
firmas com o comercio internacional.

Além disso, situacdes de crise econdmica tém um impacto significativo sobre firmas
exportadoras, reduzindo o nimero de participantes, porém a recuperacao das firmas pode
variar de acordo com sua localizagéo regional.

Os precursores da analise tedrica quanto a sobrevivéncia das exportagdes a nivel de
produto foram Besedes e Prusa (2006a, 2006b), onde foi realizada uma analise da
sobrevivéncia das importaces dos Estados Unidos. Os resultados mostram que apesar do
volume inicial de vendas dos produtos homogéneos serem maior que as dos produtos
heterogéneos? sua taxa de sobrevivéncia é menor. Além disso, ¢ observado que o valor inicial

da compra tem uma relacdo direta com a duracdo da compra. O custo de transporte,

! Segundo Besedes e Prusa (2006), os produtos heterogéneos em comparagdo com 0s homogéneos sdo
caracterizados por: (1) importancia da proximidade, lingua, relacdo colonial e barreiras de comércio, (2) sdo
comercializados em maior quantidade do que os produtos homogéneos, (3) menores elasticidade preco, (4)
maiores markups, (5) maior impacto dos custos de comunicacao, (6) baixo uso do dolar e (7) efeito de borda
inferior.



o0 PIB, tarifa mais elevada e deprecia¢do da moeda do pais de origem sdo fatores observados
que levam a uma maior duragédo dessas relacdes.

Visto a escassez de analises de sobrevivéncia das exportacdes brasileiras, Medeiros e
Ramos (2016) realizaram um estudo em nivel de produto no periodo de 2000 a 2014, onde
verificaram que as exportacdes de produtos heterogéneos tém uma duracdo superior aos
produtos homogéneos e heterogéneos organizados em mercado homogéneo?. Também
verificaram que paises com renda mais alta apresentam uma relacdo duas vezes mais
duradoura em comparacdo aos paises com menor renda, além de reduzida taxa de risco.
Observou-se uma baixa taxa de fracasso das exportacGes destinadas a América do Norte
enquanto as regides Africanas apresentam uma maior taxa de fracasso, sabendo disto o autor
indica que a melhor decisdo a ser tomada € a exportacdo para regides proximas tendo em
vista 0 menor custo de transporte e a maior competitividade.

Diante disto, o presente trabalho tem por objetivo cobrir a lacuna de inexisténcia de
trabalhos sobre o tema em nivel de firmas, adicionando uma analise de determinacdo de

sobrevivéncia.

2 . . A x .
Segundo Medeiros e Ramos (2016), ha produtos heterogéneos que séo relacionados com os precos
internacionais dos mercados organizados reconhecidos ou mercados homogéneos.



1.1 Objetivos

111 OBJETIVO GERAL

. Analisar a duragéo das relagbes comerciais das firmas brasileiras no

comercio internacional e sua distribuicéo espacial no periodo de 2002 a 2014.

1.1.2 OBJETIVOS ESPECIFICOS

« Analisar as variac@es das relagcbes comerciais no periodo de 2002 a 2014.

« Estudar a duracéo das exportacdes levando em consideracédo as variaveis
gravitacionais.

» Investigar as taxas de sobrevivéncia das firmas brasileiras considerando suas

regides e seus determinantes.



2 REVISAO DE LITERATURA: EVIDENCIAS SOBRE A DURACAO DO
COMERCIO

Segundo Baumam (2015), a teoria tradicional do comércio preocupa-se em explicar
a composicdo dos fluxos de comércio segundo 0s seus varios componentes, mas deixa-se de
levar em consideragdo um componente basico, que seria por quanto tempo a firma é capaz
de permanecer no fluxo de exportacdes. N&o ha, porém, uma teoria estabelecida de andlise
de sobrevivéncia. Os fatos estilizados, apontados em trabalhos empiricos, mostram que
algumas das variaveis responsaveis pela variacao do fluxo de exportacdo séo as informacdes
imperfeitas quanto aos custos fixos da exportacdo, o acumulo de experiéncia de exportacéo,
o fato de o pais ser ou ndo desenvolvido, a taxa de cambio, dentre outros fatores.

No inicio do século XXI comegaram a surgir as primeiras aplica¢fes técnicas quanto
a andlise de sobrevivéncia das relacbes comerciais, analisando as caracteristicas que
tornavam a sobrevivéncia possivel. Uma das primeiras analises realizadas foi feita por
Besedes e Prusa (2006a, 2006b), onde foram observadas as importagdes dos Estados Unidos
da América, segundo eles a duracdo média, considerando a censura da amostra, esta entre 2
a 4 anos.

Carballo (2007) analisou o processo de sobrevivéncia das firmas exportadoras
Colombianas e a sobrevivéncia dos fluxos de comércio definidos a nivel firma-produto-
mercado no periodo de 2000 a 2006. Os resultados encontrados mostram que ha um impacto
maior da diversificacdo geografica sobre a taxa de risco, reduzindo-a, em comparacdo
diversificacdo do produto. Sendo assim, torna-se mais eficaz a incorporagdo de um novo
custo de destino em relagcdo ao custo de incorporacdo de um novo produto. Os resultados
mostram uma relacdo negativa com a duracgdo do fluxo comercial.

Também Silva et al (2009), observaram o custo de entrada na exportacao e o valor de
estreia nas exportacdes, auto selecdo e aprendizado para as exportacoes. Foi verificado que
hd uma diferenca entre as empresas exportadoras no que diz respeito a qualificacdo,
permanéncia no fluxo de exportacdo e evolucdo do valor exportado. Além disso, foi
verificada a presenca de histerese, ou seja, as exportacdes dependem do fato da firma ja ter
exportado antes, o0 que condiz, segundo 0s autores, com a existéncia de custos de entradas

associadas a atividade, os quais sdo irrecuperaveis. Quanto a dindmica dos prémios de



produtividade € verificado que as empresas que demonstraram ganho de produtividade na
entrada ndo abandonaram o mercado externo, isso se d& por conta dos ganhos de aprendizado.

Por sua vez, Estevez-Pérez et al (2013) chegaram a resultados semelhantes a Carballo
(2007). Na anélise de sobrevivéncia das firmas espanholas no periodo de 1997 a 2006, foi
observado que a taxa de sobrevivéncia das empresas que estdo no fluxo de exportacédo flutua
em torno de dois anos, no entanto o risco de terminar qualquer relagdo comercial cai com o
tempo, onde os resultados indicam uma heterogeneidade significativa nas condicdes de
sobrevivéncia. Em paises de baixo risco, de acordo com a classificacdo da Organizacdo para
a Cooperacéo e Desenvolvimento Econdmico (OCDE)?3, a eficiéncia e o tamanho das firmas
sdo fatores determinantes para a sobrevivéncia nesse mercado. O modelo empirico utilizado
foi derivado de um modelo de decisdo de exportacdo por empresas heterogéneas, onde foi
estendido para compreender a heterogeneidade de destinos. Em seu trabalho anterior, na
analise dos determinantes da sobrevivéncia das firmas espanholas, Esteve-Pérez et al (2004)
observou-se que empresas que investem em Pesquisa e Desenvolvimento reduz a
probabilidade de saida em 57%.

Mohammed (2011) propde uma analise da sobrevivéncia das firmas de manufatura
do pais Gana. Foi possivel observar que hd uma dependéncia de duracdo negativa, alem de
que o custo inicial de entrada, no inicio das exportacGes, permite exportar durante os dois
primeiros anos, mas quando passados torna-se necessario recorrer aos custos de atualizacédo
nas operacoes. E revelado que as empresas mais antigas, maiores, com maior intensidade de
exportacao séo capazes de ter uma maior longevidade no mercado externo, e as empresas que
exportam produtos de consumo final apresentam maiores riscos de finalizar sua atividade no
mercado externo.

No que se trata do auxilio as empresas no mercado exterior, Alvarez (2013) analisa
como o apoio governamental fomenta as exportacoes visando basicamente o volume e o valor
agregado das exportacdes, o alargamento da base exportadora para garantir o fluxo continuo
de novas empresas e reduzindo a taxa de evasdo do mercado exterior. Foi verificado que das

empresas que receberam auxilio, apds um ano no mercado internacional,

3 Criado em 1997, esta classificagdo tem por objetivo avaliar o risco de crédito de um pais.



apenas 15% das firmas abandonaram o mercado, enquanto 45% das firmas que ndo recebem
auxilio abandonam sua atividade exportadora. E verificado também uma evolucéo do valor
médio exportado.

No Brasil tem-se a analise de Medeiros e Ramos (2016), onde foi feito uma analise
da duragdo das exportacBes brasileiras em nivel de produto no periodo de 2000 a 2014.
Verificou-se que as exportacdes brasileiras tém uma curta duracdo média de 4,26 anos e uma
mediana de 2 anos, além do fato que a probabilidade de sobreviver por um ano é de 62%
enquanto a de sobreviver por dez anos é de 32%. A probabilidade de sobrevivéncia das
exportacdes que envolviam produtos diferenciados € maior que a dos produtos homogéneos.
Também foi verificada uma maior estabilidade nas relagcbes comerciais com paises com renda
alta, paises desenvolvidos.

Em suma, visto que o unico trabalho empirico aplicado ao caso brasileiro tem seu
foco no estudo no nivel de produto, o presente trabalho tem em vista uma analise de
sobrevivéncia em nivel da firma e como estas estdo distribuidas geograficamente no territorio

brasileiro.



3 PROCEDIMENTOS METODOLOGICOS

3.1 BASE DE DADOS: FONTE E TRATAMENTO

Os dados utilizados na pesquisa consistem nas exportacdes a nivel da firma com todos
0s paises que mantém relagdes comerciais com o Brasil. Foram encontrados na Secretaria do
Comércio Exterior (SECEX) e no Ministério do Desenvolvimento, Industria e Comércio
(MDIC).

A classificacdo de renda utilizada esta de acordo com a definicdo do Banco Mundial,
o qual utiliza o0 método do Atlas do Banco Mundial.

Quadro 1- Classificacdo renda da OCDE, em US$

Renda PIB per capita
Baixa renda US$ 995 ou menos
Renda média baixa Entre US$ 996 e US$ 3.895
Renda média alta Entre US$ 3.896 e US$ 12.055
Alta renda US$ 12.056 ou mais

Fonte:<http://datatopics.worldbank.org/world-development-indicators/stories/the
-classification-of-countries-by-income.html>

Quanto a variavel distancia foi considerada que paises numa distancia entre 0 e
7.500 km sdo distancias curtas. Os que estdo entre 7.500 e 15.000 sédo distancias médias. E
0s que estdo entre 15.000 ou mais, sdo distancia longa.

Durante o tratamento da base de dados foi verificado que apenas o ano de 2007 tinha
registrado a faixa de exportagdo entre US$ 50 e 100 milhdes. Devido ao pequeno numero,
foi realizada uma juncdo com a faixa de exportacdo acima de US$ 50 milhdes. Aléem disso,
foi verificado alguns paises que ndo tinham informacdes do PIB*.

Considerando que a analise das exportacdes de um pais sofre alteracbes no tempo, 0s
dados no primeiro momento foram divididos em dois periodos para uma analise mais

detalhadas, foram eles:

*0s paises excluidos foram: Andorra, Anguilla, Antilhas Holandesas, Ilha Christmas (Navidad), Ilhas Cocos
(Keeling), llhas Cook, Falkland (llhas Malvinas), Gibraltar, Guadalupe, Guiana Francesa, lugoslavia,
Martinica, Montserrat, Nauru, Niue, Ilha Norfolk, Pitcairn, Reuniao, Saara Ocidental, Santa Helena,
Toquelau,llhas Wallis E Futuna.


http://datatopics.worldbank.org/world-development-indicators/stories/the
http://datatopics.worldbank.org/world-development-indicators/stories/the

e 2002 a 2008 - Apds 2003 houve o crescimento da economia chinesa trazendo
uma maior demanda de commodities e a apreciacdo cambial. Em 2005 o
impacto da inflagdo no preco dos bens agricolas e em 2008 a crise financeira;

e 2008 a 2014 - Representa 0 momento pds crise com um baixo crescimento de
alguns setores exportadores;

3.2 ANALISE DE SOBREVIVENCIA

A anélise de sobrevivéncia utiliza-se de modelos estatisticos que podem ser
enquadrados, segundo Carvalho et al. (2011), na classe de modelos quantitativos estocasticos,
para analisar os motivos e atributos ligados ao tempo até a ocorréncia de um determinado
evento ou o risco de um evento por unidade de tempo.

As variaveis que compdem o modelo de sobrevivéncia s&o: uma variavel resposta,
covariaveis explicativas, a funcdo de ligacdo e a estrutura de erro. Onde a variavel resposta
pode ser expressa como probabilidade de sobrevivéncia, taxa de incidéncia (ou hazard) ou
taxa de incidéncia acumulada.

A funcdo de densidade de probabilidade consiste na probabilidade de sofrer um
evento em um intervalo de tempo instantaneo:

f(t):Pr(tST<t+e) (1)

onde e € um incremento com o tempo infinitamente pequeno.

O calculo € realizado da seguinte forma:

F(t) = Y @
x (n total de observacées) * Ax

onde x é o indice do intervalo, N.(t) é a quantidade de ocorréncias no intervalo de tempo x
e A, é a abrangéncia do intervalo de tempo x.
A funcéo de sobrevivéncia ocupa-se em calcular a probabilidade de o individuo

sobreviver mais que o periodo t, ou até o tempo t.



S(t) =PrPr(T>t) (3)

A funcéo de sobrevivéncia é o complemento da fun¢éo de distribuicdo acumulada,
levando em consideracéo que a fungdo de distribuigdo acumulada ¢é definida como a
probabilidade de um evento ocorrer até o tempo t.

S(t)=PrPr(T>t)=1-PrPr(T<t) 4)
=1—-F(t)
A funcéo de risco fornece o risco do individuo sofrer o evento de forma instantanea
entre o tempo t e t+e. Onde A(t) € uma taxa. A funcdo pode ser estimada dividindo o nimero
de eventos observados em cada intervalo de tempo pelo nimero de individuos sob o risco no

inicio do intervalo:

2@ =_ (5)
x R:(t) * Ay

O estimador ndo paramétrico Kaplan-Meier € utilizado para estimar a fungéo
sobrevivéncia quando se tem a presenca de dados censurados. Utilizando-se da
independéncia dos eventos e da probabilidade condicional para encontrar a condi¢do de
sobrevivéncia dos individuos de forma independente, sendo assim, a fungdo de sobrevivéncia

é encontrada utilizando o produto das probabilidades de sobrevivéncia até o tempo t.

AN(t)) (6)

Jitis<t

onde R(t)) € o numero de pessoas no grupo de risco de sofrer o evento de tempo t; e
AN(t)) € o numero total de eventos até o tempo t;.

3.4.1 Modelo de eventos multiplos



O estimador Kaplan-Meier esta restrito a analise de sobrevivéncia de eventos que
ocorrem uma Unica vez durante o periodo de analise, ou seja, o individuo sai do grupo de
risco apds o evento. O modelo de eventos mualtiplos tem como caracteristica principal o
registro em mais de um tempo de cada individuo, onde ha a possibilidade de correlagdo de
cada evento.

Os modelos de riscos proporcionais sdo uma das estratégias de estimacao do modelo
de eventos multiplos. Para eventos ordenados pode-se destacar dois modelos: o modelo de
Andersen e Gill (AG) e o modelo Prentice, Williams e Peterson (PWP).

3.4.1.1 Modelo Andersen-Gill (AG)

O modelo AG leva em consideracdo que o individuo sempre retorna ao grupo de risco
apos cada evento, onde o risco de sofrer cada evento é independente dos eventos prévios. A

equacéo de risco para o individuo i seré:

A(t) = Yi(t)Ao(t)en OF (7)

Onde,

Y:(t): E o indicatriz de risco. Quando for igual a 1, o individuo est4 em observagao.
Quando igual a zero, o individuo corre o risco de sofrer 0 evento no momento t;

Ao : E afuncdo de risco basal;

z;: Vetor de covariantes, que podem fixar/variar ao longo do tempo.

3.4.1.2 Modelo Prentice, Williams e Peterson (PWP)

O modelo PWP assume que o individuo corre o risco de sofrer o evento j depois que
sofre 0 evento n-1. E necessério a criacdo da variavel de estratificacio, a qual ordena

numericamente as ocorréncias para cada individuo.

2 () = Yy (£)Aoj (t)eXi DFs (8)



Onde, Y;; sera zero até o evento j-1 ocorrer.

Se o coeficiente de regressao, tanto do modelo PWP como do modelo AG, for menor
que um, indica que a variavel independente tem um impacto negativo na taxa de risco e um
impacto positivo na duragdo da sobrevivéncia. Caso o valor seja maior que um, a variavel
independente tem um impacto negativo na duragdo da sobrevivéncia e um impacto positivo
na taxa de risco (CARVALHO et al., 2011).



4 RESULTADOS E DISCUSSOES

4.1 ANALISE DAS EXPORTACOES BRASILEIRAS NO PERIODO DE 2002-2014

Nesta secdo serdo analisadas as faixas de exportacOes das regides, a sua participacéo
no total das exportacdes brasileiras e a variagdo entre 2002 a 2008 e 2008 a 2014.
A tabela 1 descreve a participacdo das empresas por regido brasileira e por faixas de

exportacdo no total das exportacGes do pais e a variagdo percentual.

Tabela 1 — Regides brasileiras e faixas de exportacdo — 2002/2014

Niumero de
Regides Faixa Participacdo no Brasil empresas (A%)
2002 2008 2014 2002-2008 2008-2014
Até US$ 1 milhdo 3,57% 2,57% 2,18% 6,53% -21,88%
Norte Entre US$ 1 e 10 mil_hc”Jes 0,29% 0,35% 0,43% 80,70% 12,38%
Entre US$ 10 e 50 milhdes 0,05% 0,09% 0,13% 147,62% 38,46%
Acima de US$ 50 milhdes 0,01% 0,04% 0,05% 477,78% 7,69%
Até US$ 1 milhdo 5,06% 4,72% 4,18% 38,23% -18,34%
Nordeste Entre US$ 1 e 10 milhdes 0,73% 0,89% 0,98% 81,76% 1,14%
Entre US$ 10 e 50 milhdes 0,08% 0,15% 0,18% 168,18% 9,60%
Acima de US$ 50 milhdes 0,01% 0,06% 0,06% 509,09% -10,45%
Até US$ 1 milhdo 7,81% 8,24% 9,05% 56,21% 1,22%
Centro-Oeste Entre US$ 1 e 10 milhdes 1,01% 1,95% 2,87% 184,28% 36,26%
Entre US$ 10 e 50 milhdes 0,14% 0,35% 0,65% 279,09% 70,26%
Acima de US$ 50 milhdes 0,02% 0,08% 0,14% 578,57% 63,16%
Até US$ 1 milhdo 46,93% 43,67% 42,98% 37,80% -9,26%
Sudeste Entre US$ 1 e 10 milhdes 3,54% 5,03% 4,95% 110,19% -9,18%
Entre US$ 10 e 50 milhdes 0,47% 0,77% 0,86% 142,63% 3,20%
Acima de US$ 50 milhdes 0,11% 0,26% 0,28% 259,30% -1,94%
Até US$ 1 milhdo 2756% 26,36%  25,50% 41,67% -10,83%
sul Entre US$ 1 e 10 milhdes 2,31% 3,66% 3,66% 134,69% -7,70%
Entre US$ 10 e 50 milhdes 0,27% 0,61% 0,71% 241,98% 5,93%
Acima de US$ 50 milh&es 0,04% 0,13% 0,16% 434,48% 12,90%

Fonte: Elaboragao do autor.

No inicio periodo analisado o namero de relacdes comerciais das firmas brasileiras
no comércio internacional era de 79.749 no ano de 2002 chegando a atingir 49.100 no ano
de 2008, uma variacdo de -37,54%. No periodo de 2008 a 2014 o numero de relacdes
comerciais variou em -10,55%, onde o nimero de relacdo em 2014 foi de 43.922.

As relacdes comerciais da regidao Norte em relacdo ao total das exportacdes brasileiras
estdo concentradas na faixa de até US$ 1 milh&o, a qual apresentou uma variagéo positiva no
periodo de 2002 a 2008, mas sofreu uma forte queda no periodo de 2008 a 2014, entre todas
as faixas da regido foi a Unica que apresentou uma queda neste periodo. A faixa acima de
US$ 50 milhdes é a de menor participacdo em todos os periodos, porém é a que apresenta
maior variacdo no periodo de 2002 a 2008. As faixas entre US$ 1 e 10 milhdes, entre US$

10 e 50 milhdes e acima de US$ 50 milhdes apresentam um aumento no nimero de relacbes



no periodo de 2002 a 2008 e uma desaceleracdo no periodo de 2008 a 2014 — o periodo pds
crise.

As relagdes comerciais da regido Nordeste em relacdo ao total das exportacdes brasileiras estdo
concentradas na faixa de até US$ 1 milhdo, a qual apresentou uma variagdo positiva no periodo de 2002 a
2008, mas sofreu uma forte queda no periodo de 2008 a 2014. A faixa de acima de US$ 50 milhdes, a qual
apresentou menor participacao, teve o maior crescimento no periodo de 2002 a 2008 e uma forte queda no
periodo de 2008 a 2014. As faixas entre US$ 1 e 10 milhGes e entre US$ 10 e 50 milhBes apresentaram um
crescimento positivo no periodo de 2002 a 2008 e uma desaceleragédo no periodo de 2008 a 2014.

As relagdes das firmas da regido Centro-Oeste estdo concentradas na faixa de até US$
1 milh&o, onde apresentaram um aumento dessas relaces no periodo de 2002 a 2008 e 2008
a 2014, diferente de todas as regides brasileiras, onde ha uma varia¢do negativa no nimero
de firmas no periodo apds a crise de 2008. Todas as faixas de exportacdo da regido Centro-
Oeste apresentaram uma variagdo maior do que as faixas das outras regides brasileiras.

Na regido Sudeste as relacdes comerciais estdo concentradas na faixa de até US$ 1
milhdo, onde houve um crescimento positivo no periodo de 2002 a 2008 e uma variagao
negativa de 2008 a 2014. A faixa de acima de US$ 50 milhdes apresentou uma variagdo
negativa no periodo pos crise. A regido tem a maior participacdo no total das exportacoes
brasileiras em todas as faixas.

As relacBes comerciais da regido Sul estdo concentradas na faixa de até US$ 1 milhao,
onde apresentou uma variacao positiva no periodo de 2002 a 2008 e uma variagdo negativa
no periodo de 2008 a 2014. As relagdes entre US$ 1 e 10 milhGes apresentaram uma variagao
negativa. Apenas as regides Sul e Sudeste tiveram uma variacdo negativa nesta faixa no
periodo de 2008 a 2014.

Segundo Maranhdo et al (2016), o crescimento da exportacdo do agronegdcio no
periodo de 1999 a 2008 pode ser explicado pelo aumento da demanda de produtos agricolas
por parte dos paises como a China, india e a RUssia e 0 aumento do preco das commodities.
Soma-se a estes fatores os fortes investimentos em inovacdo tecnoldgica, que impactou
diretamente a Produtividade Total dos Fatores (PTF), e o financiamento e investimento em

cadeia.



No que diz respeito ao segundo periodo analisado, 2008 a 2014, foi observado um
reducdo no numero de relacbes estabelecidas das firmas com o comércio internacional.
Porém, segundo Maranhd&o et al (2016), mesmo com uma reducéo das relacdes comerciais, e
por consequéncia do nivel de exportacGes, a taxa de exportacdo do Brasil foi superior a média
mundial, indicando uma baixo impacto da crise internacional sobre as exportagdes
brasileiras.

Casagrande et al (2018), mostra que ao setor industrial brasileiro teve uma expansao
das exportacOes no periodo antes da crise de 2008, porém apds a crise ficou estagnado. Entre
2008 a 2014 foi observado que apenas 2.741 firmas entraram para 0 mercado internacional,
considerando que 25% das firmas deste setor participam do comércio internacional. Segundo
0 Banco Central do Brasil (2019), a reducdo da participacdo do setor industrial nas
exportacoes seguiu uma tendéncia mundial, onde o caso do Brasil pode ser explicado pelo
aumento da demanda da China por produtos basicos, a redugdo do mercado consumidor dos

manufaturados brasileiros e a reducéo da fatia de mercado.

4.2 A DIVERSIFICACAO DE MERCADOS DAS EXPORTACOES BRASILEIRAS NO
PERIODO DE 2002-2014

A tabela 2 descreve a participacdo dos destinos das exportacGes por faixa de

exportacéo.

Tabela 2 — Relagdo comerciais das firmas brasileiras: regides mundiais e faixas de
exportacao — 2002/2014

Niumero de

Regides Faixa Participacéo Total empresas (3‘)’/5:3

2002 2008 2014 2002-2008 2014
) Até US$ 1 milhdo 0,04% 0,10% 0,20% 335,71% 79,51%
Asia Oriental Entre US$ 1 e 10 milh&es 9,33% 8,85%  10,24% 40,61% 6,83%
e Pacifico Entre US$ 10 e 50 milhdes 1,07% 154%  2,54% 111,90% 52,53%
Acima de US$ 50 milh&es 0,14% 0,31%  0,66% 240,74% 94,29%

Até US$ 1 milhdo 0,06% 0,18%  0,19% 324,49% -3,37%
Europa Entre US$ 1 e 10 milhGes 21,97% 20,97% 18,03% 41,43% -20,62%
e Asia Central  Entre US$ 10 e 50 milhdes 2,43%  3,46% 2,94% 110,99% -21,70%
Acima de US$ 50 milh&es 0,34% 0,63% 0,63% 177,90% -8,09%

América Latina  Até US$ 1 milhdo 0,02% 0,13%  0,12% 761,11% -18,71%



e Caribe Entre US$ 1 e 10 milhdes 42,15% 36,69% 36,64% 28,99% -1,79%

Entre US$ 10 e 50 milhdes 200%  356% 3,74%  164.05%  -2,98%

Acima de US$ 50 milhdes 0,18%  046% 050%  289,93%  -0,18%

_ ~ Ate US$ 1 milhao 0,01%  003% 004%  700,00%  46,88%
SH‘;’::E gﬂaed'o Entre US$ 1 e 10 milhdes 395%  500% 481%  9094%  -12,75%
i Entre US$ 10 e 50 milhdes 058%  104% 128%  16413%  14,07%
Acima de US$ 50 milhdes 0,06%  015% 025%  261,70%  59,41%

Até US$ 1 milhdo 0,05%  008% 009%  153.85%  -1,01%
Américo Entre US$ 1 e 10 milhdes 8,32% 6,30% 6,10% 12,23% -10,68%
do Norte Entre US$ 10 e 50 milhdes 1,38% 117% 120%  2643%  -517%
Acima de US$ 50 milhdes 027%  025% 028%  4143%  2,02%
Até US$ 1 milhdo 0,00%  000% 001%  000%  650,00%

sul da Asia Entre US$ 1 e 10 milhdes 095%  1,32% 165%  106,15%  1537%
Entre US$ 10 e 50 milhdes 012% 021% 032%  17473%  37,20%
Acima de US$ 50 milhdes 0,01% 002% 007%  28333%  252,17%
Até US$ 1 milhdo 0,00%  001% 001%  1200,00%  -38,46%

Africa Entre US$ 1 e 10 milhdes 388%  515% 524%  96,70%  -6,11%
Subsaariana  Entre US$ 10 e 50 milhdes 0,33%  065% 0,66%  189,39%  -6,28%
Acima de US$ 50 milhdes 0,03% 008% 007%  29565%  -14,29%

Fonte: Elaboracéo do autor.

A faixa de exportacdo de até US$1 milh&o apresentou um crescimento na participacao
em todas as regies que o pais exporta, exceto a Africa Subsaariana que apresentou uma
reducdo no ano de 2014. Na participacao total todas as regides apresentaram variacdo positiva
no periodo de 2002 a 2008, a regido do Sul da Asia teve uma variagio pequena. No periodo
de 2008 a 2014 apenas o Sul da Asia e a Asia Oriental e o Pacifico apresentaram um

crescimento desta faixa de exportacéo.

As exportacdes da faixa entre US$ 1 e 10 milhdes apresentaram uma reducgdo na
participacdo das regides que importam do pais, a regido da Africa subsaariana foi a tnica
regido que apresentou uma leve recuperacdo. Entre 2002 e 2008 houve uma variacao positiva
nas exportacdes para todas as regides. No periodo de 2008 a 2014 apenas a Asia Oriental e

Pacifico e o Sul da Asia apresentaram variacio positiva das exportages.

A faixa de exportacGes entre US$ 10 e 50 milhdes tém uma trajetdria de crescimento
na participacdo das regides analisadas, com a excecdo da regido da Europa e Asia Central que
apresentou uma pequena reducdo no periodo de 2008 a 2014. A variacdo das exportacdes foi

positiva no periodo de 2002 a 2008 para todas as regides de destino. Os



Unicos destinos que tiveram uma variagio positiva no periodo de 2008 a 2014 foram a Asia

Ocidental e Pacifico e o Sul da Asia.

A faixa de exportacdo acima de US$ 50 milhdes tem uma trajetéria de crescimento
na participacao de todas as regides. No periodo de 2002 a 2008 ha uma variacao positiva no
niimero de empresas exportadoras para todas as regides. Entre 2008 a 2014 a Europa e Asia
Central, América Latina e Caribe e a Africa Subsaariana foram as Unicas regides que

apresentaram variacao negativa no namero de relagdes comerciais.

No total das exportacdes a Europa e Asia Central e América Latina e Caribe tém as
maiores participagdes no nimero de relaces comerciais na faixa de exportacdo entre US$ 1
e 10 milhGes.

Apos a crise de 2008 o comércio internacional de forma geral reduziu a diversificacao
de produtos e destino, de acordo com Sousa et al (2019). As exportacdes neste periodo
chegaram aos mesmos niveis do momento antes da entrada da China na Organizagdo Mundial
do Comércio, segundo 0s autores. Porém, mesmo com o impacto negativo da crise sobre as
exportacOes, o Brasil se recuperou consideravelmente rapido devido a diversificacdo de
destino, focando seus relacbes com os paises do BRICS, do Oriente Médio e alguns outros
que substituiram de forma parcial os paises mais desenvolvidos, que estavam sofrendo um
maior impacto da crise (MOLLER E VITAL; 2013). Isto explica o fato do numero de
relacdes comerciais com os paises da Asia, Oriente Médio e Norte da Africa ter uma variago

positiva no periodo de 2008 a 2014.

4.3 ANALISE DE SOBREVIVENCIA

4.3.1 Anélise de Sobrevivéncia

A sobrevivéncia das exportacbes brasileiras se refere ao tempo de duracdo das
relacGes comerciais das firmas brasileiras com o exterior, esta analise abrange o periodo de

2002 a 2014. Os dados utilizados se referem as firmas exportadoras e sua faixa de



exportacio, assim como sua regido e destino das exportagdes. E importante ressaltar que
algumas relagBes estudadas apresentam multiplos spells, ou seja, estabeleceram vérias
relacbes comerciais com 0 mesmo parceiro no periodo analisado.

Utilizando-se das ferramentas da estatistica descritiva foi possivel encontrar os
resultados deste topico. O total das empresas exportadoras, no que diz respeito ao periodo
analisado, foi de 673.736, onde a média de duracdo dessas relacoes foi de 3,53 anos e mediana
de 2 anos.

A tabela 3 descreve a duracdo das relacbes comerciais das firmas brasileiras, ou
tamanho do spell, a taxa de sobrevivéncia estimada pelo Kaplan-Meier, o nimero de spells,
de falhas e de observacdes de acordo com as regides brasileiras e as regides mundiais.

Tabela 3 - Analise de sobrevivéncia por regides brasileiras e mundiais — 2002/2014

Taxa de Sobrevivéncia
Tamanho Kaplan-Meyer Namero Numero NUmero de
Regides do Spell 1° 6° 13° de Spells de falhas observagdes
(anos) ano ano  ano
Ameérica Latina e Caribe 4,08 0,53 0,21 0,08 170.709 166.492 242.554
América do Norte 3,65 0,53 0,19 0,05 37.830 36.781 52.655
Europa e Asia Central 3,23 0,44 0,13 0,03 127.844 132.742 174.978
Asia Oriental e Pacifico 3,22 0,42 0,14 0,04 63.019 64.602 87.368
Sul da Asia 3,18 0,37 0,12 0,03 9.175 9.831 12.856
Africa Subsaariana 3,08 0,39 0,11 0,03 32.769 35.316 44.830
Oriente Médio e Norte da
Africa 3,02 0,37 0,10 0,02 35.937 39.280 49.727
Regibes Brasileiras
Norte 3,23 0,46 0,14 0,03 16211 16370 22163
Nordeste 3,27 0,44 0,13 0,03 30942 32386 42647
Sudeste 3,61 0,48 0,17 0,05 233919 234837 325468
Sul 3,72 0,49 0,17 0,06 134659 137305 189941
Centro-Oeste 3,11 0,40 0,12 0,03 61548 64143 84743

Fonte: Elaboragao do autor.

Na tabela 3 é possivel observar que a regido mundial que as firmas brasileiras mais
se relacionaram foi a da América Latina e Caribe com o total de 170.782, onde apresentou
uma duracdo média das exportacdes de 4,08 anos, 0 maior dentre as regides observadas, isto
pode indicar que a distancia tem consideravel importancia na sobrevivéncias das relacdes
comerciais. E observado também que a regido do Oriente Médio e Norte da Africa apresentou
uma duracdo média das exportacdes de 3,02 anos, 0 menor dentre as regides observadas. A
regido do Sul da Asia apresentou o menor nimero de relagdes comerciais com o nimero de
observacdes de 9.175. Quanto a taxa de sobrevivéncia, as relagbes com a América Latina e
Caribe apresentaram maior probabilidade de sobrevivéncia nos anos selecionados para

analise. As relagdes com o Oriente Médio e Norte da Africa apresentaram a menor



probabilidade de sobrevivéncia nos anos analisados.

Em contraponto ao que foi observado, Santos et al (2019), ao analisar a
sobrevivéncias das firmas no comercio exterior, observou que as firmas que se relacionavam
com paises da Europa tinham maior probabilidade de sobrevivéncia quando comparada com
paises do Mercado Comum do Sul (Mercosul), da América Latina, do bloco BRICS, dos
Estados Unidos da América e do Canada. Deve-se considerar que no grupo dos paises da
América Latina ndo foi considerado os paises que formam o Mercosul.

Isto pode ser explicado pelo fato de que no presente trabalho os paises do Mercosul
estdo no mesmo grupo dos paises da América Latina, elevando a média da duracdo das
relacdes. Enquanto que a Europa esta em um grupo com a Asia Central, 0 que pode explicar
uma media baixa da duracao das relacoes.

Dentre as regides brasileiras as firmas que apresentaram uma maior duracdo medias
das exportacdes foram as localizadas na regido Sul, com 3,72 anos. A taxa de sobrevivéncia
das firmas desta regido é a maior dentre as regibes em todos os anos de anélise. A regido
Centro-Oeste apresentou uma menor duracdo média das exportacdes, com 3,11 anos. A taxa
de sobrevivéncia desta regido € a menor no periodo analisado. Vale observar que apesar da
regido Nordeste apresentar uma duracdo média das exportacdes maior que a regido Norte, a
taxa de sobrevivéncia da regido Norte no primeiro e sexto ano é maior que a da regido

Nordeste, mas sdo iguais no décimo terceiro ano.

A tabela 4 estdo os resultados referentes a analise de sobrevivéncia levando em
consideracdo as gravidades: distancia, pais contiguo, pais com a mesma lingua, renda e

intensidade de exportacéo.

Tabela 4 — Analise de sobrevivéncia das gravidades

Taxa de
Gravidades 'I;jzzrr;apr;?lo Sobrevivéncia  Numero Numero Namero de
(anos) Kaplan-Meyer  de Spells de falhas observacoes
6 13

Distancia curta 3,95 0,52 0,20 0,07 197.552 195.474 279.38
Distancia média 3,27 0,44 0,14 0,03 222.753 230.875 306.323
Distancia longa 3,19 0,41 0,13 0,03 56.974 58.692 79.259
Pais contiguo 4,23 0,55 0,22 0,09 95.338 91.975 136.554
Mesma lingua 3,06 0,43 0,11 0,03 18.532 19.353 24.818
Renda
Alta renda: OECD 3,44 0,47 0,16 0,04 186.266 187.911 256.861
Alta renda: ndo OECD 3,68 0,49 0,17 0,05 90.924 91.076 126.957
Baixa renda 2,70 0,33 0,09 0,02 10.514 11.163 13.895
Renda média baixa 3,45 0,43 0,14 0,05 60.906 63.19 85.403
Renda média alta 3,68 0,47 0,17 0,06 130.348 132.918 184.052
Intensidade de exportacéo
Até US$ 1 milhdo 3,57 0,47 0,16 0,05 407.96 411.429 567.397




Entre US$ 1 e 10 milhdes 3,42 0,43 014 0,04 56.647  60.057 79.712
Entre US$ 10 e 50 milhdes 3,29 0,40 0,12 0,03 10.209  10.979 14.423
Entre US$ 50 e 100 milhdes 3,34 0,36 0,13 0,06 2.254 2.367 3.221

Fonte: Elaboracgdo do autor.
Nota: N&o foi possivel calcular as taxas de sobrevivéncia das firmas que exportam acima de US$
100 milhdes devido a insuficiéncia de dados.

Na tabela 4 é observado que as relagdes das firmas com paises proximos apresentam
a maior duracdo média das exportacdes com o tamanho de 3,95 anos. A taxa de sobrevivéncia
dos paises de curta distancia é o maior dentre os tipos de distancias observadas. Paises de
distancia longa apresentaram baixo nimero de relagdes, uma pequena duracdo média das
exportacdes e baixa taxa de sobrevivéncia no periodo observado. Wang (2019) e
Imamverdiyev (2015) chegaram a resultados semelhantes.

Os resultados encontrados para a renda mostram que as relacfes comerciais mantidas
com os paises de alta renda que ndo pertencem a OCDE possuem uma duracdo media de 3,67

anos, enquanto as relacbes mantidas com os paises de baixa renda possuem

uma duracdo média de 2,69 anos. A probabilidade de sobrevivéncia das relacbes comerciais
com os paises de alta renda que ndo pertencem a OCDE € a maior no primeiro e sexto ano.
No décimo terceiro ano a maior probabilidade de sobrevivéncia ocorre com as relagdes
mantidas com os paises de renda média alta. As relagdes comerciais com paises de baixa
renda apresentaram menor probabilidade de sobrevivéncia em todos os anos analisados, estes
resultados estdo de acordo com a literatura (SUN e ZHANG, 2018; BESEDES e PRUSA,
2004).

No que diz respeito aos paises contiguos®, o nimero de relagdes comerciais no periodo
foi de 95.338. Foi verificado uma duracdo media de 4,23 anos, o segundo maior dentre todas
as variaveis observadas na analise. A taxa de sobrevivéncia no primeiro ano de relacédo é a
maior dentre todas as variaveis.

No que tange as relagGes com paises que falam portugués®, o nimero de relagdes no
periodo observado foi de 18.532. A sobrevivéncia média dessas relacbes é de 3,06 anos, é a
segunda menor duracdo média dentre as variaveis observadas. A taxa de sobrevivéncia no
primeiro ano de exportaco é semelhante & dos paises da Asia Oriental e Pacifico e Europa e
Asia Central, mas na passagem do sexto para o décimo terceiro ano ha uma queda
significativa, chegando a um valor semelhante da Africa subsaariana e Sul da Asia. Esses
resultados indicam que falar a mesma lingua ndo tem um impacto significativo na
sobrevivéncia das exportacdes das firmas.

Quanto a intensidade da exportacfes foi observado que as relagbes comerciais da
menor faixa, até US$ 1 milh&o, tém uma duragdo média maior que faixas de maior valor,

bem como uma maior taxa de sobrevivéncia do primeiro e sexto ano, porém no décimo



terceiro ano as relagdes da maior faixa, entre US$ 50 e 100 milhdes, tém maior probabilidade
de sobrevivéncia. Estes resultados divergem dos que foram encontrados na literatura (SUN e
ZHANG, 2018; BESEDES e PRUSA, 2004), onde estes indicam que quanto maior a
intensidade de exportacéo, maior a probabilidade de sobrevivéncia.

Na tabela 5 estdo os resultados referentes ao nimero de destinos, ou seja, a

sobrevivéncia das firmas de acordo com o nimero de relagdes.

Tabela 5 — Analise de sobrevivéncia do nimero de destinos

Taxa de
Numero de | Tamanho do Sobrevivencia Numero Numero  NUmero de
destinos Spell Kaplan-Meyer de .
pell (anos) Spells de falhas observacOes
1 3 6
1 2,11 0,42 024 0,12 40.910 33.127 46.392
2 2,40 0,41 024 0,12 28.780 24.779 33.843
3-5 2,70 041 024 0,12 64.161 58.498 78.670
6-15 3,27 0,44 0,27 0,14 136.563 134.548 181.343
Mais de 15 4,34 052 0,34 0,19 217.879 234.089 324.714

Fonte: Elaboracgdo do autor.

Os resultados encontrados para 0 numero de destino mostram que firmas que
exportam apenas para um destino possuem uma duracdo media de 2,11 anos. Mesmo
apresentando a menor duracdo média, o numero de relacdes dessa modalidade é o segundo
menor. As firmas que exportam para dois destinos apresentaram uma duracdo media de 2,39
com 33.843 numero de observacdes. O numero de relagdes nessa modalidade é menor que as
firmas que exportam apenas para um destino. As firmas que possuem relagdes com mais de
15 destinos apresentaram uma duracdo média de 4.34 anos e um namero de observacdes de
324.714. H& uma relacdo direta entre o numero de destinos e a duracdo média das

exportacoes.

4.3.2 Andlise da determinacdo das exportacdes brasileiras

Com o objetivo de identificar os determinantes das exportacdes brasileiras, foram
aplicados os modelos AG e o PWP, ambos sendo uma analise multivariada as quais sao
derivados do modelo Cox. Sendo assim, foram estimados os modelos para cada regido

brasileira. Estes resultados podem ser observados na tabela 6.

5 Paises contiguos: Argentina, Bolivia, Colémbia, Guiana, Paraguai, Peru, Suriname, Uruguai e Venezuela.
6 Paises que falam portugués: Angola, Cabo Verde, Guiné-Bissau, Macau, Mogambique, Portugal e Sao
Tomé e Principe.



Geral Sudeste Sul Nordeste Norte Centro-Oeste
AG PWP AG PWP AG PWP AG PWP AG PWP AG PWP
Alta Renda 0,912***  0,9106*** | 0,9062*** 0,9057*** | 0,9264*** 0,9245*** | 0,8996*** 0,8963*** | 0,8533*** (,8544*** |(0,8798*** (,8748***
(0,004) (0,004) (0,006) (0,006) (0,008) (0,008) (0,018) (0,018) (0,024) (0,024) (0,012) (0,012)
Baixa Renda 1,2247%** 1,2237*** | 1,2248*** 1,2223*** | 1,2031*** 1,2064*** | 1,3871*** 1,3704***|1,1113 1,1109 1,3065*** 1,2915%**
(0,010) (0,01) (0,014) (0,014) (0,018) (0,018) (0,046) (0,046) (0,076) (0,076) (0,032) (0,032)
Renda média Baixa 1,0061 1,0093 0,9804** (0,9822* |1,038*** 1,0409*** |1,0834*** 1,0854***|1,0311 1,0328 0,9928 1,0031
(0,005) (0,005) (0,007) (0,007) (0,009) (0,009) (0,022) (0,022) (0,033) (0,033) (0,014) (0,014)
Renda média Alta 0,9574*** (,9595*** | 0,9363*** (,9376***|0,9796* 0,982 0,9935 0,9947 0,9376*  0,9399* |0,9885 0,9935
(0,004) (0,004) (0,006) (0,006) (0,008) (0,008) (0,019) (0,019) (0,026) (0,026) (0,012) (0,012)
Distancia 1,1695*** 1,1699*** | 1,1566*** 1,1559*** | 1,2126*** 1,2126***|1,1126*** 1,1158*** | 1,032 1,033 1,0603*** 1,069***
(0,003) (0,003) (0,005) (0,005) (0,006) (0,006) (0,015) (0,015) (0,020) (0,020) (0,010) (0,010)
Contiguidade 0,905***  0,9071*** | 0,9009*** (,903*** |(,9435*** (,944*** |0,8684*** (,8715***|0,8383*** (,8419*** |(,8285*** (,8305***
(0,006) (0,006) (0,008) (0,008) (0,011) (0,011) (0,027) (0,027) (0,039) (0,039) (0,029) (0,020)
Mesma lingua 1,1242%** 1,12%** | 1,1228*** 1,1282***|1,1273*** 1,1262*** |1,1551*** 1,1475***|0,9141* 0,9161* |1,0795*** 1,0703***
(0,007) (0,007) (0,010) (0,010) (0,014) (0,014) (0,025) (0,025) (0,042) (0,042) (0,021) (0,021)
Acima 50 milhdes 0,2851*** 0,3076*** | 0,3015*** (,322*** |(,2912*** (,3097*** |0,2792*** (,3016***|0,2243*** (,2324*** | (,2595*** (,2937***
(0,072) (0,072) (0,100) 0,1) (0,171) (0,171) (0,227) (0,227) (0,283) (0,283) (0,199) (0,199)
Até 1 milhdo 0,3071*** (,3279*** | 0,3*** 0,3181*** | 0,3009*** 0,3184*** | 0,3252*** (,3475***|0,3086*** 0,3229*** | (0,3381*** (,3774***
(0,062) (0,069) (0,095) (0,095) (0,164) (0,164) (0,213) (0,213) (0,267) (0,267) (0,192) (0,192)
Entre 1 e 10 milhGes 0,3248*** (0,3482*** | 0,3172*** (,337*** |0,3145*** 0,3338*** |0,3334*** (,3576*** | 0,3213*** (,3399*** | 0,3479*** (,394***
(0,069) (0,069) (0,096) (0,096) (0,164) (0,164) (0,213) (0,213) (0,268) (0,268) (0,192) (0,192)
Entre 10 e 50 milhdes 0,3331*** 0,3581*** | 0,342*** (,3634***|0,3176*** 0,3381*** |0,3469*** (,3732***|(0,3139*** (,3358*** |(0,3326*** (,3771***
(0,069) (0,069) (0,096) (0,097) (0,165) (0,165) (0,215) (0,215) (0,271) (0,272) (0,193) (0,193)
Entre 50 e 100 milhdes 0,985 0,9848 0,9678 0,9678* |0,9829 0,9826 1,0415 1,0411 0,9893 0,9893*** (1,0017 1,0024
(0,091) (0,091) (0,127) (0,127) (0,211) (0,211) (0,284) (0,284) (0,336) (0,336) (0,254) (0,254)

Tabela 6 - Determinantes da duracdo das exportacdes brasileiras — Modelo AG e PWP
Nota: 0 “***(0.001 “*** 0.01 “** 0.05 “.> 0.1 “’ 1.
Fonte: Elaboracéo do autor.



Se o coeficiente dos modelos AG e PWP da regresséo for menor que um, a variavel
independente tem um impacto positivo sobre a sobrevivéncia da firma no comércio
internacional. Caso o coeficiente seja maior que um, a variavel independente tem um impacto
negativo sobre a sobrevivéncia da firma.

Na tabela 6, é possivel observar que o efeito das relagdes com economias
consideradas de alta renda sobre a taxa de sobrevivéncia das firmas é positivo em todas as
regides. Ou seja, a duracao das relagdes comerciais com paises de alta renda € maior. J& as
relacfes com paises de baixa renda tém um impacto negativo na duracdo das exportacdes em
todas as regides. Dessa forma, é possivel afirmar que hd um efeito renda nas exportacdes
brasileiras. As relacdes com paises com renda média baixa tém um impacto positivo apenas
na duracdo das exportacoes da regido Sudeste. Além disso, as relacbes com paises de renda
média alta apresentaram um efeito negativo apenas na regidao Nordeste.

A variavel distancia apresentou um valor maior que um em todas as regides,
sugerindo que a distancia reduz a duragdo das exportagbes, confirmando os resultados
encontrados na literatura (ESTEVE- PEREZ et al, 2013; IMAMVERDIYEV et al, 2015;
WANG et al, 2019). As relagcdes com os paises vizinhos tém um impacto positivo na duracéo
das exportacGes em todas as regides.

As faixas acima de R$ 50 milhdes, entre 1 e 10 milhdes e entre 10 e 50 milhGes tem
um impacto positiva na duracdo das exportacdes. A faixa entre 50 e 100 milhdes tem um
impacto negativo na sobrevivéncia das exportacdes das firmas que se localizam nas regides

Nordeste e Centro-Oeste.

6.1.1 Analise das curvas de sobrevivéncia — Modelo PWP

Nesta secdo serdo analisados os graficos de sobrevivéncia estimados através do
modelo PWP para cada regido brasileira. Nesta estimacdo é levado em consideracdo a
variavel estrato, ou seja, tendo um risco de base diferente.

Com base nas estimacGes do modelo PWP é possivel verificar o comportamento
decrescente das curvas de sobrevivéncia das relagdes comerciais estabelecidas pelas firmas
brasileiras, caracteristica comum entre todas as regides brasileiras. Esta é uma caracteristica
das curvas de sobrevivéncia, onde, levando em consideracdo uma curva teérica, a

probabilidade de a firma sobreviver no evento 0 é de 1 (Carvalho et al. 2001). A sua



vantagem em relacdo ao modelo AG diz respeito a sua capacidade de ajustar a curva de

sobrevivéncia para cada episddio de saida do mercado.



Figura 1 — Curvas de sobrevivéncia das regides brasileiras
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Fonte: Elaboragéo do autor.



No Sudeste a curva da de sobrevivéncia das firmas que mantém apenas uma relagéo
comercial inicia com a probabilidade abaixo de 0,5. O mesmo acontece com a regido Centro-
Oeste.

Nas regides Sul, Sudeste e Norte as firmas que estabeleceram duas, trés e quatro
relacbes (descrito no grafico pelo numbers) tiveram uma probabilidade de sobrevivéncia
menor do que as firmas que tiveram apenas uma relagdo, portanto, sugere auséncia do efeito
aprendizado.

E comum entre as curvas de sobrevivéncias das regides que as firmas que
estabeleceram de cinco até dez relagdes comerciais se comportem de forma crescente,
indicando um efeito aprendizado. As firmas que estabeleceram onze relagdes comerciais tém
uma probabilidade de sobrevivéncia menor do que as firmas com dez relagdes comerciais,
exceto na regido Centro-Oeste.

Desta forma, observa-se através dos graficos que as firmas adquirem experiéncia a
medida que entram novamente no mercado internacional, dado que as curvas de
sobrevivéncia das firmas que tém mais de uma relacdo sdo superiores as das firmas que
estabelecem apenas uma relagao.

E possivel verificar que dado o primeiro acontecimento, que é a saida do mercado, o
retorno da firma para o comércio implica em uma probabilidade de sobrevivéncia maior do
que a das firmas que mantém apenas uma relacdo comercial. Dito de outra forma, a frequente

entrada e saida da firma aumenta a probabilidade de sobrevivéncia de suas relagdes.



5 CONSIDERACOES FINAIS

Buscou-se com este trabalho analisar a duracéo das exportag@es brasileiras a nivel de
firma no periodo de 2002 a 2014. Inicialmente foi feito uma abordagem de verificagdo da
participacdo das regides brasileiras no total exportado. E possivel verificar que a maior parte
das exportacOes brasileiras estdo concentradas na faixa de até US$ 1 milhdo e que, apos a
crise de 2008, as regides tiveram uma reducao das exportacoes, exceto o Centro- Oeste.

As firmas brasileiras se relacionam com maior intensidade com as regides da América
Latina e Caribe, Europa e Asia Central. No que diz respeito as faixas de exportagio, estas
firmas estabelecem relac6es com todas as regifes mundiais com exportacdes que estdo entre
US$ 1 e 10 milhdes. Apds 2008, com a reducado de algumas faixas de exportacdo, apenas as
relagbes brasileiras com as regides da Asia Oriental e Pacifico e do Sul da Asia, ndo
apresentaram queda em nenhumas das faixas de exportacao.

As relacbes comerciais das firmas brasileiras tém uma duracdo média e mediana de
3,5 anos e 2 anos, respectivamente. As firmas que mantém relacdo com a regido da América
Latina e Caribe apresentam uma maior duracdo. Enquanto que as firmas da regido Sul
apresentaram uma maior duracdo entre as regides brasileiras, com 3,72 anos, resultado acima
da média brasileira.

Quanto as variaveis gravitacionais, as relagdes com paises que sdo considerados de
distancia curta apresentam uma duracdo de 3,95 anos, porém com 0s paises contiguos a
duracdo das exportacOes é de 4,23 anos, consideravelmente acima da média. Além disso,
quanto ao fator renda, as firmas brasileiras apresentam uma maior duragdo com paises
considerado Alta Renda ndo-OCDE e Renda Média Alta, ambas com 3,68 anos. A faixa de
exportacdo de até US$ 1 milhdo apresentou a maior duragdo entre as faixas, com 3,57 anos,
indicando que a intensidade de exportacdo tem um baixo impacto na duracao das relac6es
comerciais. Quanto a diversificacdo de mercado, os resultados indicaram que as firmas que
exportam para mais de 15 paises tém uma duracdo média de 4,35 anos.

Os determinantes da permanéncia das firmas exportadoras brasileiras no comércio

internacional indicam que as relagdes com paises de renda alta e renda média alta tém um



impacto positivo sobre a sobrevivéncia das firmas. O comércio com paises de renda média
baixa tem impacto negativo nas regides, exceto na regido sudeste e no Centro-Oeste quando
estimado pelo modelo AG. O efeito da distancia foi como o esperado, quanto menor a
distancia maior a duracdo das exportaces, enquanto exportacdes para paises contiguos
aumentam a chance de sobrevivéncia. As relagdes com paises da mesma lingua tém um
impacto negativo na sobrevivéncia. Todas as faixas de exportagdo tém um impacto positivo
sobre a sobrevivéncia, exceto a faixa entre US$ 50 e 100 milhdes para a regido Nordeste e
Centro-Oeste.

Na anélise das curvas de sobrevivéncia foi verificado um comportamento comum
entre as regides Sul, Sudeste e Norte em que as firmas que estabeleceram duas, trés e quatro
relagbes comerciais tém uma probabilidade de sobrevivéncia menor que as firmas que
estabeleceram apenas uma relagdo. Outro resultado verificado foi o comportamento das
firmas que estabeleceram onze relagcdes no periodo, onde todas as regifes, exceto a regiao
Centro-Oeste, apresentam curvas de sobrevivéncia abaixo das firmas que estabeleceram dez
relacBes comerciais.

Em suma, a duracéo da sobrevivéncia das firmas no comércio exterior foi baixa no
periodo de 2002 a 2014, porém os resultados indicam as variaveis que tém a capacidade de

aumentar a sobrevivéncia em cada regiao.
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