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Resumo

A literatura empirica recente tem exposto os mecanismos que as institui¢des podem afe-
tar os fluxos de comércio, contudo ha poucos estudos que tentam investigar os efeitos da
proximidade institucional entre paises e sobre o nivel de comércio. Para tanto, considera-
se seis tipos diferentes de instituigoes medidos pelos dados do World Bank’s Governance
Indicator (WGI) e uma estratégia empirica capaz de superar as seguintes dificuldades im-
postas a literatura pregressa: identificar o impacto das institui¢goes com inclusao de efeitos
fixos geraria um problema de identificagao que limitaria a analise dos resultados quando
se tenta medir o efeito das institui¢oes nacionais, pois haveria colinariedade perfeita entre
com os efeitos fixos. Os paises sao classificados de acordo com suas rendas (Norte ou Sul)
para quatro anos diferentes, o que permite estimar o impacto das mudancas institucio-
nais ao longo do tempo .Em sintese, os resultados mostram um impacto negativo sobre
o comércio e a qualidade dos produtos transacionados quanto mais distantes forem as

institui¢oes entre o pais de origem e o pais de destino.

Palavras-chaves: Institui¢oes, comércio internacional, modelo gravitacional.



Abstract

The recent empirical literature has approached the mechanisms that institutions can affect
trade flows, however there are few studies that intend to capture the institutional prox-
imity between the countries and which are the effects on trade levels. For that reason,
this paper aims to fill this gap. Therefore, six different categories of institutions are con-
sidered from the World Bank’s Governance Indicator (WGI) databank and an empirical
approach that allows to overcome the following issue imposed by the previous literature:
identify the impact of institutions with the inclusion of fixed effects would arise an iden-
tification problem that limits the results analysis when is intended to measure the effect
from national institutions over trade flows, since they are perfectly collinear with the fixed
effects. The countries are classified according to their income (North or South) for four
different years, which allows to estimate the impact of institutional changes through the
time. Beyond, it is estimated the quality of the goods commercialized in each group. In
general, the results shows a negative impact on trade and quality of the goods as the more

distant are the institutions between the origin country and the country of destiny.

Key-words: Institutions, international trade, gravitational model.
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1 Introducido

A diferenca dos niveis de desenvolvimento entre os paises e suas trajetorias para alcancar
o crescimento econémico tem sido uma das questoes tedricas mais relevantes na teoria
econdmica. A teoria institucionalista, primeiramente abordada por North (1981), define
que a qualidade das institui¢oes de cada pais é um diferencial para o crescimento econd-
mico, atuando como promotoras de normativas positivas ou negativas, onde a garantia dos
direitos de propriedade, cumprimento de contratos e politicas menos distorcivas permitiria
mais eficiéncia nos investimentos em capital fisico e humano. Nesse sentido, Acemoglu,
Johnson, e Robinson (2001), a partir da analise de um grupo de paises que foram colonias
europeias, complementa essa abordagem ao argumentar que a diferenca das instituicoes
instaladas - se promoviam o direito de propriedade ou nao - teve impacto no crescimento

de longo prazo da renda per capita desses paises.

Mais adiante, Hall e Jones (1999) sugerem que a diferenga de desenvolvimento
entre os paises devido a diferenca da acumulacao de capital e produtividade estao fun-
damentalmente relacionadas as instituicoes e politicas governamentais que determinam
o ambiente econdmico, apoiando atividades produtivas, acumulacao de capital, desenvol-
vimento de habilidades, inovacao e transferéncia de tecnologia, formando uma "social
infrastructure". Essa infraestutura é empiricamente testada a partir da eficiéncia do
governo em Alam, Kiterage, e Bizuayehu (2017), tendo impacto positivo no crescimento.
Algumas dessas caracteristicas precisam de um tipo muito especifico de instituicao, a
garantia de contratos. Posto isso, Ranjan e Lee (2007) procuram mensurar o efeito das
garantias de contratos no volume de comércio internacional. A partir de uma anélise para
produtos diferenciados, os autores sugerem que se o custo da garantia do produto for

muito alto, o nivel de comércio diminui.

A estabilidade das instui¢coes também tem um papel importante no crescimento
econdmico. Para Alesina, Ozler, Roubini, e Swagel (1996), em situacoes de instabilidade
politica, a incerteza das politicas afeta negativamente decisoes economicas de investi-
mento e poupanca. De acordo com os autores, o crescimento é menor para paises que

sofrem por varios periodos de instabilidade politica, no entanto nao ha diferenga na mé-
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dia de crescimento entre democracias e regimes autoritarios. Dessa forma, a instabilidade
politica também pode causar efeitos negativos no comércio internacional, como proposto
por Nitsch e Schumacher (2004), paises onde ha um alto indice de violéncia politica e
terrorismo, tendem a comercializarem significativamente menos entre si do que paises

semelhentes que nao sofrem de terrorismo.

Por outro lado, algumas caracteristicas associadas as instituicoes podem ter efeitos
ambiguos. A corrupgao, quando em niveis pequenos de incidéncia, pode ser benéfica ao
crescimento econdmico ao evitar as regulagoes burocraticas excessivas (ver Lui (1985)).
Em Méndez e Sepulveda (2006), ao diferenciar os paises quanto a seus regimes politicos,
sugerem que em paises democraticos hd um impacto positivo da corrupc¢ao em ordem de

maximizar o crescimento econdémico, em comparagao com paises autocraticos.

A dualidade do efeito da corrup¢ao nao fica reservada exclusivamente ao cresci-
mento econémico, alguns estudos sugerem que o mesmo ocorre com o comércio interna-
cional. Para Dutt e Traca (2010) a corrup¢ao prejudica o comércio quando os oficiais
da alfandega do pais importador extorquem os exportadores, mas caso as tarifas sejam
muito altas, a corrupg¢ao pode ser positiva para o comércio ao permitir que os exportado-
res evadam as tarifas pagando aos oficiais. Nessa mesma linha, de acordo com De Jong
e Bogmans (2011), a corrupgao ¢ esperada que reduza o nivel de comércio internacional,
contudo se a qualidade dos oficiais for baixa e a estrutura tarifaria confusa, a corrupgao

também facilitaria o comércio, desde que nao seja generalizada e imprevisivel.

Em suma, a literatura empirica aponta duas principais razoes para que as ins-
tituicoes impactem diretamente no comércio. A primeira, defendida por Nunn e Trefler
(2014), que instituigoes sdo uma fonte de competitividade. E a segunda, onde instituigoes
fracas promovem barreiras ao comércio bilateral e consequentemente aumentam os custos

de realizar comércio.

Contudo, a estimagao dos determinantes dos fluxos de comércio nao é trivial.
Como posto por Anderson e Van Wincoop (2003), nos modelos gravitacionais o puzzle
dos termos de resisténcia multilaterais ao comércio (MRTs) quando nao controlados levam
a estimagoes viesadas dos coeficientes de determinantes dos fluxos de comércio. Uma
alternativa para lidar com essa limitagao, como em Feenstra (2015) e Hummels (1999),

é utilizar efeitos fixos para ambos paises exportadores e importadores, que servem para
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controlar uma série de barreiras ao comércio observaveis e nao observaveis. !

A inclusao de efeitos fixos para paises prevendo identificar o impacto das insti-
tuicoes pode ser um problema quando se tenta identificar esse efeito de forma individual
(e.g. intitui¢bes nacionais), pois ja que as institui¢des nacionais sao especificas de cada
pais, haveria colinearidade perfeita com os efeitos fixos. Esse problema de identificacao é
abordado em Heid, Larch, e Yotov (2017), que propoem a inclusdo de fluxos de comércio
intranacional, e expandido por Beverelli, Keck, Larch, e Yotov (2018) que conseguem cap-
turar os efeitos das instituigoes nacionais ja que o problema de colinearidade desaparece,
pois, nos fluxos de comércio intranacional as MRTs devem ser zero, dado que em principio,

nao deve haver barreiras ao comércio interno.

Todavia, identificar o efeito da proximidade institucional dos paises nao sofre dessa
mesma limitacao, ja que a variavel de interesse nao é especifica de cada pais, mas sim da

relacao de um par de paises.

Apesar da literatura empirica apontar de quais formas as instituigbes podem ter
impacto no comércio, ainda h& muito a ser explorado em relagao a que tipos de insti-
tuigoes realmente importam para determinar os fluxos de comércio. Nesse sentido, esse
artigo pretende preencher essa lacuna relacionada aos tipos de instituigoes, isto é: que ca-
racteristicas entre os pares de paises, qual seja, a proximidade institucional, promovem os
mecanismos que geram impactos positivos ou determinam o comércio bilateral. Define-se
como proximidade institucional a diferenca absoluta dos indicadores de institui¢oes entre
o pais de origem e o pais de destino, de tal forma que, quanto menor esse valor, mais

proximos institucionalmente sao os paises.

Alguns estudos teodricos recentes dao suporte a essa hipotese. A tentativa de cap-
turar o efeito de proximidades caracteristicas entre par de paises no fluxo de comércio
bilateral é também desenvolvida em Carrére e Masood (2018). Apesar da anélise dos
autores focar no impacto durante periodos de crise, seus resultados mostram que as va-
ridaveis de proximade cultural (idioma, historia colonial, origem do sistema legal comuns
e proximidade religiosa) aumentam o comércio comparando com periodos nao recessivos.

Assim como a proximidade cultural, a proximidade institucional também pode estimular

IExemplos especificos dessa aplicacdo para estimar efeitos da participacio da WTO ou PTAs no
comeércio internacional podem ser vistos em Rose (2004), Subramanian e Wei (2007) e Eicher e Henn
(2011).
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o comércio a partir da reducao de custos associados a formacao, relagoes e estabilidade
de negocios. Conforme Guiso, Sapienza, e Zingales (2009) e Yu, Beugelsdijk, e de Haan
(2015), a interagao entre a confianc¢a no parceiro comercial e a qualidade institucional re-
duzem os custos de transacoes - associados ao monitoramento e garantia de cumprimento
dos contratos - e tem um impacto positivo significativo sobre o fluxo de comércio bilateral

entre os paises.

Para tanto, esse estudo estd ancorado na estimacao de um modelo gravitacional
estrutural exposto em Head e Mayer (2014), visando identificar o efeito das variaveis
de atragao do comércio, e as andlises baseadas em Carrére e Masood (2018), que leva
em consideracao especificagoes de proximidade cultural. Nesse sentido, busca-se analisar
o impacto da proximidade institucional de seis diferentes categorias de instituigoes por
pares de paises sobre os fluxos de exportagoes dos paises de destino para os paises de
origem. Para capturar o efeito da mudanca institucional, considera-se um intervalo de
quatro anos: 1998, 2002, 2007 e 2012. Os resultados serao baseados em um modelo em
painel, com a inclusdo de multiplos efeitos fixos (Correia, 2015), no caso, efeitos fixos por

pares de paises e anos.

Depois de controlar para algumas variaveis econdémicas, os resultados encontrados
sao testados com a separacao dos paises por regimes politicos, servindo como um teste
de robustez. Nessas estimagoes, os resultados mostram que os paises de renda mais baixa
classificados como democraticos ou autoritarios que apresentam maior diferenca instituci-
onal experimentam menores niveis de comércio. Mais adiante, é exposto se a proximidade
institucional tem algum efeito sobre a qualidade de produtos comercializados em cada

faixa de renda dos paises, onde os resultados mostram que de fato existe uma diferenca.

Além dessa introducao, esse trabalho esta organizado da seguinte forma: a segao
2, que compreende a descrigao dos dados e expoe a especificacao empirica; segao 3, onde
sao apresentados e discutidos os resultados das estimagoes; e por fim, a se¢ao 4 que inclui

as consideracoes finais.
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2 Dados e Especificacdo Empirica

2.1 Dados

Fluxo de comércio bilateral: Os dados relativos ao fluxo de comércio bilateral entre
os paises foram fornecidos pela United Nations’” Commodity Trade Statistics Database
(COMTRADE).! Para a segao 3.2 considerou-se a desagregagao do Sistema Harmonizado
de quatro digitos (HS4), que abrange o maior nimero de paises possivel, os dados séo for-
necidos pelo Centre D’Estudes Prospectives Et D’Informations Internationales (CEPII),

Base pour I’Analyse du Commerce International (BACT);?

Variaveis do modelo gravitacional e Regional Trade Agreements - RTAs: Os
dados sobre variaveis geograficas como distancia, fronteira, idioma comum, lagos coloniais
e a presenca de acordos comerciais RTAs sao fornecidos pelo (CEPII), no banco de dados

(Gravity);?

Instituigoes: Para constucao das varidveis de proximidade institucional, os dados fo-
ram obtidos por meio da base de dados do World Bank’s Governance Indicator (WGI).
Essa base inclui informacoes sobre uma série de indicadores para qualidade institucional,
incluindo: Voice and Accountability, Political Stability and Abscence of Violence, Govern-
ment Effectiveness, Regulatory Quality, Rule of Law e Control of Corruption.* Quanto
maior o valor do indicador, melhor é o desempenho do pais naquele aspecto de instituicao.
Posto isso, a medida de proximidade institucional foi obtida a partir da diferenca absoluta

de cada um desses indicadores entre o pais de origem e destino.

!Disponivel em: https://comtrade.un.org.

2Disponivel em: http://www.cepii.fr/CEPII/en/bdd_modele/presentation.asp?id=1.

3Disponivel em: http://www.cepii.fr/CEPII/en/bdd_modele/presentation.asp?id=8.

4Para consultar detalhes especificos sobre a base de dados do World Bank’s WGI, acessar: http://
info.worldbank.org/governance/wgi/#doc.


https://comtrade.un.org
http://www.cepii.fr/CEPII/en/bdd_modele/presentation.asp?id=1
http://www.cepii.fr/CEPII/en/bdd_modele/presentation.asp?id=8
http://info.worldbank.org/governance/wgi/##doc
http://info.worldbank.org/governance/wgi/##doc
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2.2 Estrutura do modelo gravitacional

Conforme a equagao gravitacional geral definida em Head e Mayer (2014), as exportagoes

do pais 7, para o pais 7, no ano t, podem ser expressas por

Xijt = SitDth¢ji (2'1)

em que Sy representa a capacidade do exportador ¢ de atender a todos os paises destinos,
Dj, inclui as caracteristicas do pais de destino j, que promovem as importagoes dos
pafses de origem e ¢j; denota a acessibilidade do importador j para o exportador ¢, onde

0 < ¢n; < 1. Por fim, M pode ser considerado como a constante gravitacional.

A partir do modelo de Dixit-Stiglitz-Krugman (DSK) de competi¢gao monopolis-
tica, as equacoes para os termos S;; e Dj; podem ser identificadas a partir dos seguintes
pressupostos: i) cada pais ¢ tem N; firmas que produzem um produto especifico para o
mercado mundial; ii) a funcao de utilidade é caracterizada por elasticidade de substi-
tuicdo constante (CES), dada por o ; e iii) a acessibilidade bilateral é representada por

_ l-0 : .
Gji = T - Assim, segue-se que:

Di — }/; le—o’
b (2.2)
Sjt = Njupj; *
onde Yj; ¢ a renda do pafs exportador, P;; o indice de preco do pais exportador e p;; € o

preco f.o.b.(Free on board).

2.3 Proximidade Institucional

Seguindo Carrére e Masood (2018), é possivel exemplificar como a proximidade instituci-
onal ir4 afetar as preferérencias dos paises parceiros comerciais. Através de uma funcgao

de utilidade do consumidor representativo no pafs i:

U, = (Z <Aiqﬁ>"?> - (2.3)

i
Consumidores no pafs j consomem ¢;; unidades do produto do pais ¢, onde N; =
A7~ Por meio da maximizacio dessa funcdo de utilidade sujeita a uma restricio or-

camentaria, associada a um peso especifico a;; que inclui as preferéncias distintas por
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bens importados do pais ¢ no periodo ¢ e considerando os pressupostos citados acima, a

acessibilidade bilateral pode ser obtida a partir da seguinte expressao:

Dije = (% >U_1 (2.4)

Tijt

Assim, as preferéncias do pais j por exportacoes do pais 7, dependerd da proximi-

dade institucional PI;; da seguinte forma:

a;j =PI onde «a>0 (2.5)

Dessa forma, a funcao de custo, 7;;, sera determinada pela distancia entre os dois
pafses D1ST;; como proxy para os custos de transporte, pela existéncia de fronteira entre
o pais exportador e importador Contig,;, e pela politica comercial expressa a partir da
existéncia de um acordo regional de comércio RT'A;;;. Por fim, é possivel reduzir os custos

de contratacao e negociacao ao inserir PI;;.

7ij = PL;"DIST} e~ 02000~ %R T 4ut onde 6, > 0 (2.6)

Posto isso, a proximidade institucional pode ser expressa pela seguinte equacao

que inclui diferentes medidas de instituicoes elaboradas pelo WGI:

PIij — elilCLjJrnQColonyj+H3VAij+n4P%j+ﬁ5GEij+56RQij+n7RLij+ESCC¢j (27)

onde V' A;; representa Voice and Accountability, PV;; Political Stability and Abscence of
Violence, GE;; Government Effectivenes, R(Q);; Regulatory Quality, RL;; Rule of Law e
C'C;; Control of Corruption.

Assim, a expressao das exportacoes do pais ¢ para o pais importador j pode ser

representada por:

In Xijt :Echij‘ + EQCOIOHyU + EgVAZ'j + E4P‘/;'j + E5GEU‘ + EGRQU
+ E'yRLij + EgC’Cij — 31 In (DISTM) — SQCOIltigij — SgRTAU + Vi + Ui + Eijt
(2.8)
em que inclui as tradicionais varaveis observaveis como proxy para os custos de comércio,

tais quais: o logaritmo da distancia bilateral In(DI1ST;;), se os dois paises tém o mesmo
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idioma oficial ou fazem fronteira, C'L;; e C'ontig;;, se os parceiros comerciais tem algum

laco colonial, C'olony,;, e por fim, se havia algum acordo em exercicio, RT'A;;.

A Tabela 1 apresenta as principais variaveis incluidas no modelo e uma sintese dos
sinais esperados. Os efeitos esperados sao decorrentes da literatura empirica que tratam
sobre o impacto dessas varidveis sobre o comércio, dessa forma, é importante destacar
que até o momento nao foram encontrados estudos prévios que indicassem o efeito das
variaveis V A;; e GL;;, de forma que elas possam apresentar impactos ambiguos. Para o
restante, desde que quanto melhor o desempenho das institui¢oes o impacto no comércio
deve ser positivo, exceto para C'C;; onde a literatura aponta resultados ambiguos. Assim,
dado que as variaveis refletem a diferenca absoluta dos indicadores institucionais entre os
paises de origem e de destino, espera-se que quanto mais proximas as instituigcoes maior
seja o nivel de comércio, ou de outra forma, quanto mais distintas forem o impacto no

comércio serd negativo.

Tabela 1 — Descrigao das variaveis independentes.

Variaveis Sinal esperado Significado
VA;* > 0ou < 0 Participacao da populacao no
processo politico, liberdade de ex-
pressao e imprensa

PV, <0 Instabilidade e violéncia politica

GE;* > 0ou < 0 Qualidade do servico publico, for-
mulacao e implementacao de po-
liticas

RQ;; <0 Regulamentgoes que permitem e
promovem o desenvolvimento do
setor privado

RL;; <0 Garantia de contratos e direitos
de propriedade

CC;; > 0ou < 0 Captura do poder publico por in-
teresses privados ou exercicio do
poder para ganhos privados
Nota: * Nao ha trabalhos na litertura empirica que demonstrem o impacto.
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3 Resultados e Discussdes

Para facilitar a interpretagao dos resultados das estimagoOes, antes é necessario ter em
mente como as instituigoes se comportam, a Tabela 6 no apéndice contém a anélise des-
critiva dos indicadores do WGI, onde os valores na tabela refletem a média dos indicadores
institucionais. A amostra é separada em grupos de desenvolvimento dos paises, de acordo
com a classificacao do World Bank’s Country and Lending Groups *. Nesse estudo, os pai-
ses definidos como Sul sao compostos por aqueles classificados em "baixa renda'"e "renda
média-baixa", enquanto que os paises classificados como Norte sao definidos como "renda

alta"e "renda média alta"pelo Banco Mundial.

Da tabela, percebe-se que os paises com maior renda apresentam melhores indica-
dores da qualidade de suas instituigoes, por outro lado, a medida que a renda diminui, os
paises refletem piores desempenhos nas suas institui¢coes. Quanto a qualidade, as institui-
¢oes de combate a corrupcao nos paises de renda alta apresentam o melhor desempenho
em ambos os paises de origem e destino, contudo, essas sao as piores instituicoes nos
paises de renda baixa junto com as institui¢coes que promovem a garantia de contratos e

direitos de propriedade.

Em sintese, a Tabela 2 contém os principais resultados do estudo e que irao guiar
esta secao. Para cada corte da amostra, serao estimadas duas especificacoes da equacao
gravitacional: uma incluindo apenas as MRTs e outra incuindo as MRTs e efeitos fixos
para os pares de paises. Posteriormente, sera demonstrado que a proximidade institucional
afeta de forma diferente o comércio entre paises com mesmo nivel de desenvolvimento e
também heterogéneos. Também, é importante ressaltar dois pontos: primeiro, a perda de
observagoes das estimacgoes com efeitos fixos por pares de paises-ano se deve a ocorréncia
de singleton observations, a exclusao nao afeta em nada os coeficientes e variancias
dos estimadores;? segundo, todas as especificacoes incluem efeitos fixos de origem-ano e

destino-ano.

Como esperado, todos os coeficientes das variaveis tradicionais no modelo gravita-

'A base de dados do World Bank’s Country and Lending Groups, e mais detalhes sobre a descri-
¢ao e construgao da base, pode ser obtida em https://datahelpdesk.worldbank.org/knowledgebase/
articles/906519-world-bank-country-and-lending-groups.

2Para mais detalhes sobre esse caso, ver: Correia(2015).


https://datahelpdesk.worldbank.org/knowledgebase/articles/906519-world-bank-country-and-lending-groups
https://datahelpdesk.worldbank.org/knowledgebase/articles/906519-world-bank-country-and-lending-groups
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Tabela 2 — Proximidade institucional e comércio internacional

., Todos Norte - Sul Sul - Norte
Variavel
(1) 2) B 4 () (©
In(DIST;;)  -1,595%** -1,934%%* -1,550%**
(0,069) (0,111) (0,090)
Contig;; 0,711%** 0,558%* 1,028%***
(0,177) (0,305) (0,272)
CL;; 0,864*** 0,805*** 0,878***
(0,087) (0,134) (0,118)
Colony;; 0,939%*** 0,956*** 0,937*%*
(0,143) (0,284) (0,231)
RTA 0,558*** 0,467*+* 0,768+
(0,112) (0,174) (0,216)
VA 0,034 0,026 -0,049 -0,048 0,048 -0,048
(0,066) (0,047) (0,088)  (0,124)  (0,084)  (0,154)
PV -0,071°%* -0,030 -0,085 -0,076  -0,175**  -0,016
(0,040) (0,029) (0,055)  (0,099)  (0,083)  (0,144)
GFE 0,004 0,107** -0,119 -0,324 0,348 0,173
(0,081) (0,045) (0,259)  (0,350)  (0,217)  (0,258)
RQ -0,196***  -0,173*** -0,042 0,270* 0,089 0,221
(0,070) (0,046) (0,159)  (0,153)  (0,177)  (0,221)
RL 0,118 -0,045 0,423*** 0,012 0,210 -0,024
(0,090) (0,060) (0,138)  (0,204)  (0,235)  (0,206)
cc 0,036 0,031 -0,008 -0,088 -0,564*** _0,128
(0,061) (0,041) (0,148)  (0,095)  (0,202)  (0,267)
Efeitos Fixos Nao Sim Nao Sim Nao Sim
N 67.134 63.566 16.687 14.984 12.808 10.724
R? 0,746 0,915 0,921 0,916 0,695 0,894

Nota: Erros padrao entre parénteses. Significancia estatistica: **1%, **5% e *10%.

cional apresentaram os sinais esperados e foram significativos estatisticamente. Os sinais
negativos para In(DI1ST;;) implicam que o nivel de comércio diminui quanto mais distan-
tes forem os parceiros comerciais, em decorréncia de custos de transporte. Por outro lado,
os sinais positivos da variavel C'L;; indicam que o idioma comum facilita o comércio. O
mesmo ¢ observado para Contig;; e Colony;;. Em relagao aos coeficientes positivos para
a variavel RT A;;, indicam que paises que tem algum acordo RTA em vigor tendem a co-
mercializar mais. Em relagao as variaveis institucionais, seus efeitos e significAncia variam

de acordo com o sentido do comércio, isto é, em cada corte da amostra.

Os resultados da coluna (1) indicam que no geral, uma maior diferenga institucio-
nal entre os paises comercializando tem efeito negativo no nivel de comércio. O coeficiente

negativo da variavel R(Q);; reflete que paises que tem diferentes habilidades dos seus gover-
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nos de proporem politicas e regulamentacoes que incentivem o desenvolvimento do setor
privado, tendem a experimentar menores niveis de comércio. Nesse mesmo sentido, paises
onde hé percepgoes discrepantes quanto a probabilidade de haver instabilidade politica
e/ou violéncia politica, desestimulam o comércio, o que é refletido pelo sinal da variavel

PV,

j.

A coluna (2) apresenta os principais resultados das estimagoes baseline, sendo im-
portante salientar que ela demonstra a capacidade de se obter estimativas do impacto
de instituigoes bilaterais com efeitos fixos por pares de paises sem nenhum problema de
colinearidade, como previamente esperado. A estimagao para a variavel institucional RQ);;
continua a ser significativa e apresentar efeito negativo. Todavia, o efeito positivo da es-
timagao para GLj;, reflete que aqueles pares de paises onde ha maior diferenca entre a
efetividade do governo na qualidade dos servicos publicos, da formulagao e implementacao
de politicas e seu comprometimento com tais politicas, promovem o comércio internaci-
onal. Esse resultado pode ser interpretado como o beneficio de um pais com menor efe-
tividade do governo comercializar com um parceiro onde as politicas sao implementadas
de forma mais eficiente. Contudo, nao foram encontrados trabalhos na literatura empirica

que testassem o efeito direto dessa variavel no comércio internacional.

As colunas (3) e (4) apresentam os resultados das estimagoes considerando a amos-
tra reduzida para paises exportadores sendo do Norte e os paises importadores do Sul.
Focando no efeito das instituigoes, o resultado do coeficiente da varidvel RL;; indica que
quanto maior for a diferenca entre os paises quanto as regras de garantia de contratos e
direitos de propriedade, maior o nivel de comércio. De forma similar, RQ);; reflete que o
comércio é impulsionado quando ha diferenga no estimulo ao setor pivado entre os paises.
Apesar de serem diferentes das estimagoes do modelo baseline, esses resultados ja eram
esperados, ja que os paises do Norte (exportadores) em média tem melhores institui¢oes
que os paises do Sul (importadores). Assim, as estimativas corroboram os resultados re-
portados por Beverelli et al. (2018), onde o impacto da qualidade institucional é maior
quando os paises pobres importam dos paises ricos do que quando os paises pobres expor-
tam para paises ricos; para os autores, isso se deve ao fato de que os paises industrializados

possuem maior competitividade na producao de bens capital intensivo. ?

3Beverelli, Fiorini, e Hoekman (2017), encontram resultados semelhantes, em que melhores instituicoes
impulsionam as produtividade das firmas, o que as tornariam mais competitivas no mercado estrangeiro.
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Por fim, as colunas (5) e (6) analisam o efeito das covariadas quando os paises
Sul exportam para os paises Norte. Assim como na amostra completa, PV;; continua a
apresentar sinal negativo, refletindo a dificuldade dos paises com instituicoes mais frageis
de promover o comércio internacional. E importante ressaltar o efeito negativo da varia-
vel C'C;j, denotando que, quando ha uma maior diferenca entre as instituigoes quanto a
percepcao de que o poder piiblico possa estar sendo usado para ganhos privados, "captu-
rado"pelas elites ou interesses privados, o efeito no comércio é negativo, considerando a
possibilidade de estimulos a criacao de barreiras ao comércio. Esses resultados vao de en-
contro aos reportados por Grossman e Helpman (1993), onde os exportadores fazem lobby
para tarifas mais baixas no pais importador enquanto que os produtores locais pressionam

por tarifas maiores, assim, grupos de interesse resistiriam a liberalizagao comercial.

Tabela 3 — Proximidade institucional e comércio internacional entre paises pobres e ricos

Sul Norte

Variavel
n_ @ 6 @)
In(DIST;;) -1.432%** -1.468%**
(0.095) (0.108)
Contig;; 1.3127%** 0.020
(0.205) (0.221)
CL;; 0.859%*** 0.844*%*
(0.128) (0.193)
Colony;; 0.145 0.956***
(0.281) (0.284)
RTA 1.263%** 0.469%***
(0.199) (0.115)
VA -0.062 0.146%* 0.126 -0.075
(0.068)  (0.083)  (0.089) (0.102)
PV -0.077 0.011  -0.226*** -0.088
(0.048)  (0.059)  (0.067) (0.059)
GE 0.328%*F*  _0.092  0.285*** 0.143%%*
(0.117) ~ (0.173)  (0.095) (0.053)
RQ -0.057 -0.061  -0.224%** -0.154*
(0.121)  (0.173)  (0.084) (0.084)
RL -0.164 0.031 0.096 0.101
(0.104)  (0.161)  (0.106) (0.100)
cc 0.050 -0.075 -0.080 -0.044
(0.112)  (0.106)  (0.084) (0.076)
Efeitos Fixos Nao Sim Nao Sim
N 10.914 8.844 17.912 15.296
R? 0.665 0.881 0.825 0.956

Notas: Erros padrao entre parénteses. SignificAncia estatistica:

1%, **5% e *10%.



Capitulo 3. Resultados e Discussdes 20

Em seguida, a Tabela 3 apresenta os resultados considerando a amostra reduzida
apenas aos paises com a mesma, classificagao, Norte ou Sul. Focando no efeito das institui-
goes, as coluna (1) e (2) expoem os impactos da proximidade institucional nos paises Sul.
O coeficiente positivo para a varidvel V' A;; denota que quanto maior a diferenga entre as
instituicoes dos parceiros no sentido de participacao da populagao nos processos de esco-
lha dos governos e liberdade de expressao, o efeito no comércio sera positvo. O resultado
positivo para GE;; denota que em paises com a qualidade dos servicos publicos, grau de
independéncia de pressoes politicas e formulagao de politicas menos similares, o impacto
no comércio ¢é positivo. Intuitivamente, esse resultado sugere que mesmo entre os paises
com rendas mais baixa, as instituicoes ainda possuem um papel relevante na realizagao
de comércio, isto é, paises com instituigoes um pouco melhores que seus parceiros podem

estar os beneficiando com suas institui¢oes mais sélidas.

Mais adiante, as colunas (3) e (4) contém as estimagoes para o grupo de paises
Norte. Assim como para a especificacao baseline do estudo, as variaveis PV;; e RQ);; tem
impacto negativo, enquanto a variavel GE;; tem coeficiente positivo. Sugerindo que entre
os paises de renda mais alta, o estimulo ao setor privado e estabilidade politica entre os
parceiros tem impacto negativo quanto maior for a disparidade nesses aspectos. Por outro

lado, a diferenca na efetividade dos governos pode ser benéfica ao comércio.

Por fim, a Tabela 4 expoe o impacto das mudancas institucionais sobre o comércio.
Aqui, dimuinui-se o valor corrente da medida de instituicao e do comércio bilateral pelos
seus valores no periodo anterior, de forma que seja possivel captar o efeito da mudanca da
proximidade institucional sobre a variacao no comércio. Em suma, quanto mais proximas

se tornam as institui¢coes dos parceiros, o impacto no comércio é positivo.

Na coluna (7), sdo incluidas as tradicionais variaveis do modelo gravitacional junto
com as variaveis institucionais. Em geral, todas obtém os resultados esperados, com ex-
cecao da varavel institucional referente as regras de garantia de contratos e direitos de
propriedade, que apresentou um impacto positivo para quanto mais distantes forem as
institui¢oes. Quanto ao impacto positivo de AC'C', corrobora alguns estudos que a demons-
tram que a corrupgao pode ter um impacto positivo no comércio (ver Dutt e Traca(2010)
e De Jong e Bogmans(2011)). Ademais, a mudanga de proximidade dos paises no sentido

de participacao da populagao nos processos de escolha dos governos e liberdade de ex-
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Tabela 4 — Impacto da mudanca institucional sobre a variagao no comércio A ln X,

Varivel (1) 2) (3) (4) (5) (6) (7)

AV A ?0305%{18) (gggi)
APV o019 00
AGE 0018 ooim)
ARQ "o “0oan)
ARL (202(7)?8) (20182%
ACC _(()6?021355*)* 1(5%%9)
In(DIST;) (30683@
Contig;; 1(707,?2:)*
oL, 0057)
Colony;; 1(’5 ,%i?)*
RTA {0.006)
N 10263 49263 49.263 49.263 49.263 49.263 49.263

Notas: Erros padrao entre parénteses. SignificAncia estatistica: ***1%, **5% e *10%.

pressao nao tém efeito sobre a variacao do comércio, o que talvez explique porque nao
foram encontrados trabalhos na literatura empirica que mensurem o impacto direto dessa

variavel no comeércio.

3.1 Regimes politicos, Instituices e Comércio

Dado que os bens produzidos por paises de renda mais baixa sao pouco diferenciados, é
esperado que o efeito da proximidade institucional seja positivo a medida do quao mais
proximos os pares de paises sejam. Contudo, os resultados reportados na coluna (1) e (2)
da Tabela 3 tém sentido oposto. Dessa forma, surge a seguinte pergunta: os efeitos da
proximidade institucional sobre o comércio entre paises com renda mais baixa depende

do regime politico que coordena a economia?

Para responder a essa pergunta, seguindo Ehrlich e Lui (1999) e Méndez e Se-
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pilveda (2006), os paises sao distinguidos como "democréaticos"e "autoritarios"de acordo
com o indice da Freedom House International de direitos politicos e liberdade civil. A
Tabela 5 mostra que de fato a distingao dos regimes politico é importante. Em sintese,
os resultados mostram que a proximidade das institui¢oes nao afeta da mesma forma os
paises com regime politico democréatico e paises com regime politico autoritario. Aqui, os
paises exportadores sao separados de acordo com o regime politico, sendo democratico

para as colunas (1) e (2), e autoritario nas colunas (3) e (4).

Tabela 5 — Proximidade institucional e comércio internacional entre paises pobres: De-
mocraticos e Autoritarios

Variavel Democraticos D-A A-D Autoritarios
(1) (2) (3) (4)
VA 0.226 3.438  -1.796 0.229
(1.018) (3.662) (5.480) (0.175)
PV 0.377 0.201 0.088 0.002
(0.745) (0.224)  (0.221) (0.094)
GE 0.209 -1.219*%  -0.353 0.107
(0.552) (0.608) (0.454) (0.234)
RQ -2.143%* 0.814 0.267 -0.236
(1.099) (0.551)  (0.593) (0.245)
RL -1.064 0.477 0.251 0.046
(0.897) (0.637) (0.270) (0.238)
ccC 2.005 0.057 0.224 -0.209
(1.225) (0.474) (0.437) (0.182)
Efeitos Fixos Sim Sim Sim Sim
N 306 1.231 1.081 4.597
R? 0,931 0,926 0,929 0,871

Notas: Erros padrao entre parénteses. SignificAncia estatistica: *1%, **5% e *10%.

A coluna (1) indica que quando os paises democraticos comercializam entre si, o
efeito de se ter instituigoes menos parecidas em relacao a formulacao de politicas que
permitem e promovem o desenvolvimento do setor privado, tém impacto negativo para o
comércio bilateral. Ja4 na coluna (2), onde os paises democraticos exportam para paises
autoritarios, o efeito negativo para GFE, ao contrario da Tabela 3, reflete que institui-
¢oes mais distintas referentes a qualidade dos servicos publicos, dos servicos civis, da
formulagao e implementacao de politicas publicas. também tem um efeito negativo sobre
o comércio. Contudo, considerando os paises autoritarios como exportadores, as proxi-
midade institucional nao tem nenhum efeito sobre o comércio, tanto quando o parceiro
também tem um regime autoritario, coluna (3), quanto quando o parceiro é democratico,

coluna (4).
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3.2 Instituicdes e qualidade dos produtos

Nessa sec¢ao, busca-se identificar se ha alguma relacao entre a proximidade institucional
dos parceiros comerciais e a qualidade dos produtos ofertados. Para exemplificar, suponha
uma distancia institucional de 0,1 entre EUA e Alemanha, e a mesma distancia para
Senegal e Nigéria, espera-se que haja uma diferenca entre os produtos comercializados
em cada um dos casos, apesar da distancia institucional ser a mesma. Considera-se como
distancia institucional a diferenca entre as médias dos indicadores de institui¢coes entre o

pais de origem e destino.

Um bom ambiente intitucional entre dois paises facilita o comércio bilateral. Sendo
assim, ha duas razoes para que se espere que a qualidade dos produtos sejam diferentes:
i) instituigdes com maior qualidade podem ajudar a reduzir os custos nao mensuraveis
associados as transacgoes bilaterais, como por exemplo, o tempo gasto com burocracia,
garantia de contratos comercias e a incerteza da qualidade do produto. Para Anderson
e Marcouiller(2002), sob produtos diferenciados, um bom suporte institucional para o
comércio entre paises de alta renda diminui os custos de transagoes e consequentemente
aumentam o incentivo para esses paises comercializarem desproporcionalmente entre si;
ii) Como apontado em Flach e Unger(2018), a qualidade afeta apenas os custos fixos,
a diferenciacao vertical tem impacto na elasticidade dos custos fixos de comércio, nao
tendo efeito sobre os custos variaveis. Dessa forma, o bom ambiente institucional entre os
parceiros favore os exportadores de alta qualidade que decidem investir na diferenciacao
de seus produtos, pois espera-se que venham a obter uma maior participacao de mercado

de dado os custos fixos mais baixos.

Grande parte da literatura mede a qualidade de um produto exportado a partir de
seu pre¢o Khandelwal(2010). Entretanto, apesar de facilmente perceptivel, a mensuragao
da qualidade a partir dos precos possui quatro limitagoes: a primeira, é que para uma
determinada categoria de produtos, o preco pode variar de acordo com o pais exportador,
pois a diferenca de pregos entre os paises pode refletir as diferencas na composi¢ao em um
setor especifico (STIC), que ira fazer com que o valor das exportagoes varie; a segunda,
os pregos podem refletir custos de produgao ou estratégias de pregos; a terceira, quanto a
possibilidade de que a mudanca de pregos ao longo do tempo possa ser apenas um reflexo

de ajustes de precos e nao um avango na qualidade do produto; por fim, a quarta limitacao



Capitulo 3. Resultados e Discussdes 24

se refere a taxa de cambio, .

Diante disso, uma importante alternativa para a mensuragao de um indicador de
qualidade é fornecida por uma versao modificada da equagao gravitacional feita por Henn,
Papageorgiou, e Spatafora(2013) do modelo de Hallak(2006) Considerando que o prego

ou valor do produto, p,,.¢, reflete a seguinte relagao linear:
I Pt = 7o + 71 IOt s + 7o Ny + 7310 Distyny + €mat s (3.1)

sendo m,x, t e s respectivamente, o pais importador, o pais exportador, o periodo de tempo
e a categoria de produtos. Sob esta relagao, o preco refletira trés varidveis: a primeira, a
qualidade nao observavel 0,,,;; a segunda, a renda per capita do exportador y,; e; por fim,
a distancia entre o importador e exportador, Dist,,,. A intui¢do por traz do modelo (3.1)
é relativamente simples. O preco sera maior quanto maior for a qualidade do produto,
71 > 0. Ele também dependera de fatores associados a renda dos paises exportador e
importador, com isso, incluindo a variagao dos custos de producao relacionados com a
renda entre paises. Por exemplo, como os paises de alta renda sao em maioria ricos em
capital, é esperado que 75 < 0 para setores de capital intensivo e 79 > 0 para setores com
grande emprego de mao de obra. Ja a inclusao da distancia, a distancia entre o importador

e exportador, Dist,,,, que tém como proposito considerar os custos de transporte.

Ciente da importancia da qualidade para a determinagao do nivel de exporta-
¢ao e importagao dos produtos, Khandelwal(2010) apresenta uma equagao gravitacional

considerando a qualidade:
Inimputs = IMFE + ExFE + aDisty, + Bzt + 01005t s I Yyt + Emat.s (3.2)

onde, ImFFE e ExFFE representam, efeitos fixos de importador e exportador. I,,,; € um
conjunto de covariadas associadas a literatura gravitacional e 6,,,; ¢ o parametro de quali-
dade do exportador, que relaciona-se com a renda per capita do importador ¥,,;. Se § > 0,

significa que quanto maior a renda, maior serd a demanda por qualidade.

A equacgao é obtida substituindo-se parametros de qualidade observaveis por pa-
rametros nao observaveis na equacao gravitacional. Manipulando (3.1) para In#,,,,, e

substituindo em (3.2), tem-se:
Inimppgs = IMFE + ExFE + aDist,,, + Blna+

7110 Pt s I Yot + T I Ypne + 75 10 Dist e In Yot + €t s
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2

!/ !/ _ /
onde 71 = §/7, Th = —0Ta/T1 € €mats = —O0Ty+ 0Cmats/ Tt MYt + Emats - Emats € UMA

variavel de py. s, assim o regressor In pp,.¢ s In Yy esté correlacionado com o termo €, .

Através de (3.1) e usando os coeficientes estimados, a qualidade pode ser calculada

a partir da seguinte expressao:
Qualityestimate, gy = 0100, = 71 10 Pt + To N Yy + 75 10 Dist (3.4)

onde o valor da qualidade calculada é ajustado para diferentes custos de produgao.

Em seguida, apds obter a qualidade dos produtos, é calculada a diferenca da média
das instituicoes entre os paises, classificando por quartis. Na Figura 1 a seguir, considera-
se 0 comércio intragrupos, Norte e Sul, para o Quartil 1, onde as institui¢coes sao muito
proximas e o Quartil 4, com intitui¢coes bastante distintas. Em suma, quanto mais proximas

as instituigoes, mais distantes as curvas de qualidade.

Figura 1 — Distribuicao dos produtos no comércio intragrupo

Qualidade dos produtos por proximidade das instituigdes
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E possivel perceber que os paises Norte produzem produtos de maior qualidade
tanto quando as institui¢oes sao proximas ou distintas, quando comparados aos paises Sul.
Por outro lado, os paises Sul comercializam produtos de menor qualidade, concentrando
seus melhores produtos no comércio entre paises com instituigoes mais proximas. Quanto
a concentracao de produtos de maior qualidade, para ambos os paises Norte ou Sul,

esses produtos tem maior comercializagao entre os parceiros comerciais que tem maior
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proximidade institucional. Esses resultados corraboram os efeitos esperados por Anderson

e Marcouiller(2002) e Flach e Unger(2018).

Esse resultado reflete que nao s6 apenas a renda importa no comércio de produtos
com maior qualidade, mas a proximidade institucional também é um fator determinante,
ja que a qualidade dos produtos dos paises mais ricos e mais proximos institucionalmente é

maior do que entre o comércio desse mesmo grupo porém com instituicoes mais distintas.
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4 Conclusio

Identificar os determinantes dos fluxos de comércio tem sido um dos temas de pequisas
mais relevantes na literatura empirica sobre comércio internacional, contudo, embora a
literatura recente sugira a inclusao das tradicionais variaveis do modelo gravitacional, o
papel das institui¢oes sobre o comércio tem ganho relevancia a medida que sao evidenci-

adas como promotoras do desenvolvimento dos paises.

A maior contribuicao e resultado desse estudo é responder uma pergunta que
a literatura empirica ainda nao tem focado, qual seja: qual o efeito da proximidade das
instituicoes por pares de paises sobre seus fluxos de comércio bilateral. Para tanto, utiliza-
se seis tipos diferentes de institui¢oes fornecidos pelo WGI para quatro anos diferente de

forma que permita identificar o efeito das mudancas institucionais ao longo do tempo.

O problema de colinearidade perfeita das instituicbes com os efeitos fixos, bem
apontado por Beverelli et al. (2018), ndo persiste na andlise desse estudo, pois ja que a
medida de institui¢oes s@o bilaterais e ndo unilaterais (e.g. instituigdes nacionais), esse
problema de indentificagao desaparece. Para dar robustez aos resultados, considerou-se
uma série de especificagoes com a amostra, variando o comércio entre paises por faixa de

renda, Norte ou Sul.

Os resultados mostram que para quase todos os tipos de instituigoes, ter institui-
¢Oes mais parecidas com as do parceiro é benéfico para o comércio entre esses paises, esse
efeito positivo também é encontrado quando consideramos as mudancas institucionais, a
medidade que se tornam mais proximas ao longo do tempo o efeito na variagao do comér-
cio é positivo. Os resultados nao se alteram substancialmente quando divide-se os paises

e o sentido do comércio entre paises Norte e paises Sul.

Mais adiante, é testada uma hipotese acerca de quais os tipos de produtos, rela-
cionado a qualidade, sao comercializados pelas diferentes categorias de renda dos paises.
Contudo, como qualidade ¢ algo nao observavel, foi implementada a metodologia de Hallak
(2006) para obter uma medida. A priori, paises Norte ou Sul com a mesma distancia ins-
titucional deveriam apresentar diferencas na qualidade dos produtos comercializados com

parceiros do mesmo nivel de renda.
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De fato, essa suposicao é confirmada, pelas estimagoes obtidas quanto a qualidade
é possivel notar que o efeito da proximidade institucional repercute também na qualidade
dos produtos que sao comercializados entre os paises. Onde os produtos de maior qualidade
sao produzidos por paises de renda mais alta em maior quantidade e demandados também
por paises de maior renda, com insitui¢coes bastante similares. Enquanto que o comércio
de paises de renda baixa e com institui¢oes muito distintas é agregado por produtos de
qualidade inferior, o mesmo resultado se mantém quando as institui¢coes sao bastantes

proximas.

Em sintese, os resultados obtidos nesse estudo refletem um novo determinante dos
fluxos de comércio, qual seja, o efeito da proximidade institucional. Nao s6 é necessario
que os paises tenham bons indicadores institucionais, assim como parece haver uma de-
pendéncia das instituicoes dos parceiros com quem vao comercializar. Isso também sugere
que os paises tém maior disposicao de comercializar seus produtos de maior qualidade,

sejam de maior renda ou nao, com aqueles parceiros similares institucionalmente.

Por fim, esse quadro reflete um novo mecanismo disponivel para os “policy ma-
kers” que os permitem tentarem impulsionar o comércio internacional, isto é, através da
aproximagcao dos paises com quem os aparatos institucionais sao mais parecidos. Qualquer
que seja a faixa de renda do pais, héa indicios de que uma maior aproximacao com esses

paises poderia ter efeito positivo no comércio bilateral.
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APENDICE
Tabela 6 — Estatistica descritiva - Varidveis institucionais por faixa de renda
Instituicao Alta Média-alta Média-baixa Baixa NA*
Pais de Origem
Voice and Accountabilit 0,9641  0,2039 10,2924  -0,6113 -0,1862
olee and Accotmabiity (0,7331)  (0,7600)  (0,6129)  (0,5614) (0,2265)
. . 0,8639  0,1207 04741 -0,7041 0,0524
Political Stb. and Abs. of Violence (0,5916) (0,7612) (0,7372) (0,8020) (0,1832)
G © Effect 1,3714  0,2221 20,3122 -0,6617 -0,6007
overhment BHectivenes (0,5692)  (0,1459)  (0,4419)  (0,3669) (0,1459)
Regulatory Qualit 1,2807  0,2924 00,2454 -0,5905 -0,2356
estatory lualty (0,4793)  (0,6292)  (0,4891)  (0,4358) (0,1106)
Rule of L 1,3116  0,0824 -0,4568  -0,7028 -0,3749
e of Law (0,5503)  (0,6270)  (0,4848)  (0,4353) (0,2007)
Control of Corrunti 1,3749  0,0590 10,4974  -0,7452 -0,6598
Ontrol of Lortiption (0,7425)  (0,5863)  (0,4413)  (0,3756) (0,1713)
Observagcoes 25.823 14.390 15.924 10.672 325
Pais de Destino
Voice and Accountabilit 0,8945  0,1380 -0,3293  -0,6685 -0,5636
olee and Accotmtabiity (0,7934)  (0,7886)  (0,6635)  (0,5870) (1,1658)
. . 0,8473  0,0561 -0,4440  -0,7301 0,0798
Political Stb. and Abs. of Violence (0,5875) (0,7841) (0,7914) (0,8458) (1,0103)
G © Effecti 1,3431  0,1490 -0,3682  -0,7561 -0,5602
overhment BHectiveness (0,5912)  (0,5607)  (0,4844)  (0,4242) (0,9632)
Regulatory Cualit 1,2499  0,1865 -0,2983  -0,6874 -0,6572
esriatony ieuality (0,5047)  (0,6858)  (0,5292)  (0,4911) (1,0590)
Rule of L 1,2819  0,0044 -0,4661  -0,7855 -0,4896
e of Law (0,5629)  (0,6677)  (0,5228)  (0,4726) (0,9739)
Control of Corrunti 1,3443  -0,0031 -0,5001  -0,7823 -0,3777
Oftrol of Lorrtption (0,7543)  (0,6218)  (0,4737)  (0,3920) (0,9505)
Observagoes 19.297 11.613 14.250 13.462 8.512

Notas: Os valores podem variar de -2,5 até 2,5. * Nao aplicavel. Erros padrao em parénteses.
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Tabela 7 — Lista de paises

Africa do Sul
Albania

Alemanha
Andorra

Angola

Antigua e Barbuda
Antilhas Holandesas
Arrabia Saudita
Argélia

Argentina
Armeénia

Aruba

Australia

Austria

Azerbaijao
Bahamas
Bangladesh
Barbados

Barém

Belize

Benin

Bermudas
Bielorrussia
Bolivia

Bosnia e Herzegovina
Brasil

Brunei Darussalam
Bulgaria

Burquina Faso
Burundi

Butao

Cabo Verde
Camaroes
Camboja

Canada

Catar

Cazaquistao

Chile

China

Chipre

Colombia

Comores

Congo, Rep. Dem. do
Coreia, Rep. da
Coreia do Norte
Costa do Marfim
Costa Rica

Croéacia

Cuba

Dijibuti
Dinamarca
Dominica

Egito

El Salvador
Emirados Arabes Reunidos
Equador

Eritreia
Eslovaquia, Rep.
Eslovénia
Espanha
Estados Unidos
Estonia

Etiopia

Fiji

Filipinas
Finlandia

Franca

Gabao

Gambia

Gana,

Gedrgia
Gibraltar
Granada

Grécia
Guatemala
Guiana

Guiné
Guiné-Bissau
Guiné Equatorial
Haiti

Honduras

Hong Kong
Hungria

Iémen

Ilhas Cayman
IThas Malvinas
IlThas Marianas do Norte
Ilhas Marshall
Ilhas Virgens Britanicas
India

Indonésia

Ira, Rep. Islamica do
Iraque

Irlanda

Islandia

Israel

Italia

Jamaica
Japao
Jordania
Kuwait

Laos

Letonia
Libano
Libéria

Libia
Lituénia
Macau
Macedonia, FYR
Madagascar
Malasia
Malaui
Maldivas

Mali

Malta
Marrocos
Mauricia
Mauritania
Meéxico
Mocambique
Moldéavia
Mongolia
Montserrat
Myanmar
Nepal
Nicaragua
Niger

Nigéria
Noruega

Nova Caledonia
Nova Zelandia
Oma

Paises Baixos
Panaméa
Papua-Nova Guiné
Paquistao
Paraguai

Peru
Polinésia Francesa
Polonia
Portugal

Quénia

Reino Unido

Rep. Centro-Africana
Rep. Checa

Rep. Dominicana
Rep. Quirguiz
Ruanda

Russia

Samoa

Santa Helena

Santa Lucia

Sao Cristovao e Nevis
Sao Tomé e Principe

Sao Vicente e Granadinas

Seicheles
Senegal
Serra Leoa
Singapura
Siria

Sri Lanka
Sudao
Suécia
Suica
Suriname
Tailandia
Taiwan
Tajiquistao
Tanzénia
Togo
Tonga
Trinidad e Tobago
Tunisia
Turquemenistao
Turquia
Ucréania
Uganda
Uruguai
Vanuatu
Venezuela
Vietna
Zambia
Zimbabué
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